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DO CONTRATO DE AGENCIA E DISTRIBUICAO
NO CODIGO CIVIL DE 20021

José Augusto Delgado (*)

1. INTRODUCAO — CONCEITO — AGENCIAMENTO
REPRESENTACAO

O Codigo Civil de 2002 dedica, em sua Parte Especial, o Livro
| ao denominado Direito das Obriga¢des, dividindo-o em dez Titulos.
Reserva o Titulo VI para regular as varias espécies de contrato,
entre outros, o intitulado “Da Agéncia e Distribuicdo”, disciplinado
pelos artigos 710 a 721, compondo o Capitulo XII.

O legislador entende caracterizado o contrato de agéncia e dis-
tribuicdo quando “uma pessoa assume em carater ndo eventual e
sem vinculo de dependéncia, a obrigagdo de promover a conta de
outra, mediante retribuigéo, a realizag&o de certos negdcios, em zona
determinada”, conforme esta escrito na primeira parte do art. 710 do
proprio Codigo Civil de 2002.

A doutrina brasileira nao tem dedicado exame mais aprofunda-
do a esse tipo de contrato.

No referente a sua conceituagao, convém registrar o anotado
por Anténio Pinto Monteiro, em sua obra “Contrato de Agéncia”, 22
edicdo, 1933, p. 37:

“E o contrato pelo qual o agente exerce, com autonomia e
independéncia, uma atividade de gestédo de interesses alheios
(do principal). O agente é um colaborador do principal, repre-
senta-o economicamente”.?

(*) Ministro do Superior Tribunal de Justica. Professor da UFRN (Aposentado). Ex-
professor da Universidade Catdlica de Pernambuco, Curso de Direito. Professor con-
vidado do CEUB, Brasilia, Curso de Especializagao. Doutor Honoris Causa da Universi-
dade Estadual do Rio Grande do Norte. Professor de Direito Publico (Administrativo,
Tributario e Processual Civil). Sécio Honorario da Academia Brasileira de Direito Tribu-
tario. Sécio Benemérito do Instituto Nacional de Direito Publico. Conselheiro Consulti-
vo do Conselho Nacional das Instituicdes de Mediacao e Arbitragem. Integrante do
Grupo Brasileiro da Sociedade Internacional de Direito Penal e Direito Humanitario.
Sécio da Associacdo Brasileira de Direito Tributario.

"Trabalho em homenagem ao Prof. Miguel Reale.

2 In“Novo Cddigo Civil e Legislagdo Extravagante Anotados” — Nelson Nery Juniore
Rosa Maria de Andrade Nery, RT, 2002, p. 275.
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Esse tipo de contrato esta previsto na Lei 4.886, de 9 de
dezembro de 1965, que dispde sobre a representacédo comercial. A
relacdo juridica denominada de distribuicéo esta regulada na Lei n.
6.729, de 1979, que cuida da concessdo comercial de veiculos.

O artigo:12 da Lei n. 4.886, de 9 de dezembro de 1965, afirma
que “exerce a representagdo comercial autdnoma a pessoa juridica
ou a pessoa fisica, sem relagdo de emprego, que desempenha, em
carater nao eventual por conta de uma ou mais pessoas, a media-
cao para a realizagdo de negdcios mercantis, agenciando propostas
ou pedidos, para transmiti-los aos representados, praticando ou néo
atos relacionados com a execucgéo dos negocios”.

O Codigo Civil, nos arts. 710 a 721, ndo registra proibicdes
especificas para que alguém firme o contrato de agéncia e distribui-
¢ao, pelo que pode parecer que a capacidade plena seja o unico
requisito necessario. Ocorre que, em face da determinagéo contida
no art. 721 (Aplicam-se ao contrato de agéncia e distribuicdo, no
que couber, as regras concernentes ao mandato e a comissdo mer-
cantil e as constantes de lei especial) , ha de se observar, para que
gualquer pessoa possa firmar o contrato de agente, as limita¢des
previstas nos artigos 3% e 4° da Lei n. 4.886, de 9 de dezembro de
1965. Elas sd0 as seguintes:

a) “Art. 32 O candidato a registro, como representante comercial,
deveréd apresentar:

a) prova de identidade;
b) prova de quitagdo com o servigo militar, quando a ele obrigado;

c) prova de estar em dia com as exigéncias da legislacao
eleitoral;

d) folha-corrida de antecedentes, expedida pelos cartérios
criminais das comarcas em que o registrado houver sido domiciliado
nos ultimos 10 (dez) anos;

e) quitagdo com o Imposto Sindical.

§ 12 0 estrangeiro € desobrigado da apresenta¢ao dos documen-
tos constantes das alineas b e ¢ deste artigo.

§ 22 Nos casos de transferéncia ou de exercicio simultdneo da
profissdo, em mais de uma regido, serdo feitas as devidas anota-
¢bes na carteira profissional do interessado, pelos respectivos Con-
selhos Regionais.

§ 32 As pessoas juridicas deveréo fazer prova de sua existén-
cia legal”
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b) “Art. 42 Nao pode ser representante comercial:

b

€) 0 que tenha sido condenado por infracdo penal de natureza
infamante, tais como falsidade, estelionato, apropriacdo indébita,
contrabando, roubo, furto, lenocinio ou crimes também punidos com
a perda de cargo publico;

)
a) 0 que ndo pode ser comerciante;
) o falido nao reabilitado;

d) o que estiver com seu registro comercial cancelado como
penalidade”.

O agente ou representante terd, obrigatoriamente, de efetuar o
registro nos Conselhos Regionais criados para fiscalizar a profis-
séo, nos termos do art. 2° da Lei acima mencionada.

O contrato de agéncia, em nosso ordenamento juridico, apre-
senta as seguintes caracteristicas: é bilateral, oneroso, pessoal, con-
sensual e nao solene. O que o identifica é a profissionalidade e a
independéncia do agente. Este atua em uma determinada area fixa-
da pelas partes, onde podera contar com exclusividade, embora esta
ndo seja absoluta, salvo nos casos previstos em lei. O agente tem
como principal direito o de receber a remuneracgao ajustada pela sua
atividade (arts. 714 e 716 a 719). O proponente, por sua vez, goza
do direito de resilicdo do contrato, nos termos do artigo 720.

Colhemos do Direito argentino a informacéo de que: “El contrato
de agencia (agente con representacion, tal el que celebra un agente
de viajes con una aerolinea) en Argentina es un contrato consen-
sual, no formal, no reglamentado o innominado (sé6lo la Convencién
de Bruselas de 1970, incorporada al régimen legal mediante ley
n. 19.918/72, tiene alguna pauta aplicable a la distribucién de res-
ponsabilidades entre las distintas personas intervinientes en el con-
trato), intuitu personae, de caracter durable, que tiene por fin princi-
pal la difusién y venta por parte del agente de los servicios que pres-
ta la aerolinea y para el agente la percepcion de una contraprestacion
en dinero, la comision, que es una retribucion de tipo aleatorio.

En contraposicion, si esta regulado el viajante de comercio, como
dependiente o empleado. Entonces el agente de viajes esta concebi-
do como un empresario auténomo, que promueve y vende |os servicios
del concedente (en el caso analizado, de la linea aérea).

El contrato, tal como esta regulado por la Resolucion 824 de la
Asociacién de Transporte Aéreo Internacional, es un contrato unifor-
me, de adhesidn y dentro del esquema referido en parrafos anterio-
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res, de agarrotamiento o extorsivo, esto en base a las importantes
limitaciones de la voluntad del agente, que solo puede limitarse a
contratar o no contratar”.

Esse tipo de negdcio juridico contratual pode ser simples ou
qualificado.

Ele é simples quando o pacto firmado entre partes tem por
finalidade exclusiva atribui¢cdes de agenciamento, isto é, o fato con-
creto do agente, de modo permanente e autbnomo, por sua conta e
risco, mediante retribuicéo ajustada, celebrar negocios juridicos, em
area prefixada, em nome do proponente.

Ele é considerado qualificado quando, além da obrigacéo do
agenciamento puro, assumir o agente a responsabilidade de rece-
ber a coisa objeto da transagao para fins de distribui-la ao adquirente.

O contrato de agéncia ou o contrato de agéncia e distribuigado
pode ser firmado, de modo cumulativo, com o de representagéo, nos
termos do paragrafo unico do art. 710: “O proponente pode conferir
poderes ao agente para que este o represente na conclusdo dos
contratos”.

Havendo essa cumulacéo, a representacdo que passa a exer-
cer 0 agente, além da sua atribuicao especifica, subordina-se aos
ditames dos artigos 115 a 120 do Cédigo Civil de 2002. As regras a
serem obedecidas séo:

a) os poderes de representacdo sdo conferidos pelo proponen-
te no corpo do contrato ou em documento particular ou publico em
separado;

b) o agente, quando atuar como representante, manifesta von-
tade que nao pode exceder os limites dos poderes que Ihe forem
outorgados;

c) se 0 agente-representante manifestar a sua vontade sem
excesso dos poderes recebidos, ela produz todos os efeitos exterio-
rizados em relacdo ao representado;

®Informacdo colhida em pesquisa feita via Internet, sem autoria conhecida.

“Art 12, da Lein. 4.886, de 9.12.1965: Exerce a representagéo comercial autbnoma a
pessoa juridica ou a pessoa fisica, sem relagdo de emprego, que desempenha, em
carater ndo eventual por conta de uma ou mais pessoas, a mediagédo para a realiza-
cao de negdcios mercantis, agenciando propostas ou pedidos, para transmiti-los aos
representados, praticando ou néo atos relacionados com a execugao dos negoécios.

Paragrafo tnico. Quando a representagao comercial incluir poderes atinentes ao man-
dato mercantil, serdo aplicaveis, quanto ao exercicio deste, os preceitos proprios da
legislagao comercial.
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d) o agente-representante néo pode celebrar qualquer negécio
juridico, no seu interesse ou por conta de outrem, consigo mesmo,
sob pena de nulidade, salvo se o representado houver, expressa-
mente, consentido;

e) o agente-representante devera exibir o mandato de repre-
sentacéo recebido ao interessado.

Abro espaco para registrar que néo ha de se confundir o poder
de representacdo com o contrato de mandato. Os institutos sdo nu-
clearmente diferentes.

Essa diterenciagéo foi fixada, com realismo, por Fabio Maria
de Marria, em sua obra “Aparéncia de Representacéo”, Editora Juri-
dica Gaetano Didenedetto, Sao Paulo, 1999, de onde destaco, pp. 3
‘a 5, a seguinte manifestacéo:

“Noc¢éao de representacéo e sua diferenga do mandato. A repre-
sentagdo tem lugar tdo-somente em matéria de atos ou negdcios
juridicos. Tudo aquilo que a vontade pode fazer e faz ao dar vida
concreta ao negocio, consiste, essencialmente, em realizar a hipo-
tesis de hecho, prevista pelo ordenamento: porém os efeitos juridi-
cos que promanam do negdcio, sdo obra exclusiva da norma. E cla-
ro que deve valer, também, quando quem cumpre o ato é um sujeito
distinto daquele que, por ordem da lei, esta destinado a receber a
pertinéncia util dos efeitos juridicos correspondentes, sendo em ab-
soluto inadmissivel que a vontade de uma pessoa possa assumir
uma natureza diferente e uma eficiéncia maior do que das normais,
unicamente pela atuacdo de dita pessoa em favor de outra. Porém,
precisamente nisto se enraiza toda a substancia material da repre-
sentacao®.

Na realidade, o que caracteriza este modo especial de aperfei-
coar um negodcio juridico determinado € que, em tal caso, o agente
guer gue todos os seus efeitos juridicos se produzam né&o para ele
mesmo, mas para outro, em cujo nome ele opera. Sendo, todavia,
semelhante vontade, igual as eventuais do interessado ou represen-
tado e do terceiro, completamente incapaz de encetar um efeito juri-
dico® qualquer, tal como acontecia ainda no parametro ordinario de.
negocios aperfeicoados sem representacido, em conseqliéncia, o
nascimento dos direitos e deveres abrangidos pelo ato acima referi-
do nao ocorrerd senao em virtude da intervencao da lei’.

5 Cita em nota de rodapé: Vittorio Neppi, “El Concepto de Representacion”, artigo pu-
blicado em Revista Juridica Argentina La Ley, tomo 32, outubro-novembro-dezembro
de 1943, p. 1.048.

5 [dem, p. 1.048.
7 Idem, p.1.049.
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E necessdrio distinguir os institutos da representacédo e do
mandato.

Isto porque a doutrina e a jurisprudéncia, em certos paises por
influéncia dos intérpretes franceses, confundem os conceitos de
representacéo e de mandato.

Mas, submetendo o estudo das duas figuras juridicas a um crité-
rio seguro, verifica-se que tal confuso constitui um verdadeiro erro.

Configurar-se-a a representacdo quando os efeitos juridicos do
ato que uma pessoa executa por conta de outrem recaem direta-
mente sobre esta uUltima como se ela mesma o tivesse praticado.

O representante é um projecdo da personalidade do repre-
sentado®.

Os expositores franceses, em sua maioria, ensinavam que a
representacao é o elemento essencial do mandato, mas, com o tem-
po, comecgaram a estabelecer a diferencga entre representagédo e man-
dato com o faz Demogue: a representacdo é distinta do mandato,
posto que possa haver representacdo sem mandato (tutela, etc.) e
mandato sem representacdo (comissdo mercantil)®.

O fendmeno representativo se constitui com o concurso de trés
pessoas: o representante, o representado e o terceiro.

Jé o contrato de mandato se aperfeigoa com duas pessoas ape-
nas, o mandante e o mandatario.

Por outro lado, a faculdade de representar existe pelo simples
fato de o representado manifestar sua inteng@o de apropriar-se dos
efeitos ativos ou de assumir as obrigagdes que derivam do negdcio
gue por sua conta, execute o represeniante.

Enquanto que o contrato de mandato requer o acordo de duas
vontades, a do mandante e a do mandatario, € condicdo essencial
para gue o fendbmeno representativo se realize, que o representanie,
sempre, obre em nome do representado, ao passo que no mandato
s6 se requer que o mandatario obre por conta do mandante.

Portanto, na representacéo a atuacao se efetiva em nome do
representado, enquanto que, no contrato de mandato, o mandatario
obra por conta do mandanie.

8 Cita em nota de rodapé: René Demogue, “Traité des Obligations em Général”, 1°
tomo, Paris, Librairie Arthur Rousseau, 1923, n.89, p. 173.

¢ Cita em nota de rodapé: Amenodoro Rangel Lamus, “Estudos de Derecho Privado”,
Caracas, Editorial Elite, 1937, p. 175.
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Amenodoro Rangel Lamus enfatiza a importancia da distincdo
entre representagdo e mandato por causa de suas conseqléncias
praticas; lembrando que em seu pais a confusdo entre os dois insti-
tutos fez com que, certa feita, se perdesse um litigio sé porgue os
juizes consideraram que a faculdade de representar, conferida a um
mandatéario mercantil por meio de declaragéo registrada no Registro
de Comércio e publicada pela Imprensa, deixava de existir pela
simples revogacéo pessoal do mandato. Segundo os termos das sen-
tengas que decidiram o ponto controvertido, mandato e representa-
¢ao seriam uma e a mesma coisa no direito venezuelano”'.

Necessita ficar esclarecido que o Cddigo Civil de 2002 néo
cuidou da representagdo no patamar que ela hoje ¢ tida em varios
_diplomas legais estrangeiros.

E procedente a critica que a respeito é feita por Mairan Gon-
calves Maia Junior, em sua obra “A Representag&o no Negécio Juri-
dico”, Ed. RT, 2001, p. 43, embora cuidando do anteprojeto, segun-
do a transcricdo que passamos a fazer:

“O anteprojeto do Codigo Civil'' (Projeto de lei n. 634/75, tendo
recebido no Senado Federal o n. 118/84) nédo disciplina a represen-
tacdo como seria de rigor fazé-lo, considerando sua atualidade e a
relevancia do instituto nos dias de hoje”.

“Supre, em parte, a omissao do Cdédigo Civil ao disciplinar em
sua parte geral, nos arts. 115 a 120, as regras basicas da represen-
tacdo. Remete, contudo, a disciplina da representacao voluntaria para
as regras do contrato de mandato, incidindo nas mesmas falhas do
atual, ndo diferenciando a representacéo, o contrato de mandato e a
procuragéo, como instrumento de outorga do poder de representat.

Torna obrigatdria a demonstracdo da qualidade de represen-
tante, ou seja, da contemplatio domini, prevendo a responsabilidade
do representante pelos atos que excederem o poder de representar
(art. 118).

Porém, de modo ndo harmodnico, considera, no art. 119, anulavel
o negdcio concluido pelo representante em conflito de interesses com o
representado, estipulando o prazo de seis meses, a contar da conclu-
sdo do negodcio ou da cessacgdo da incapacidade, como prazo
decadencial para a propositura da agédo anulatéria do negécio juridico,

' Cita em nota de rodapé: Amendoro Rangel Lamus, artigo publicado na Revista del
Colegio de Abogados de Buenos Aires, em 1923, ano ll, n.5 e 6, pp. 270 e segs.

' Nao houve modificacao na aprovacéo do projeto. Todas as observagdes feitas pelo
autor estao atualizadas, em face do Cdédigo Civil de 2002.
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contudo, no art. 662, prevé a ineficacia dos atos celebrados pelo falso
procurador e pelo representante com excesso de poder, espécies do
género conflito de interesses. Trata, assim, de maneira distinta as situa-
¢cOes de conflito de interesses, sem embargo de, no art. 665, considerar
o representante que age com excesso ou abuso de poder mero gestor
de negocios: ‘enquanto o mandante n&o lhe ratificar os atos’.

Prevé, no entanto, a possibilidade de ser celebrado o denomi-
nado ‘contrato consigo mesmo’, desde que permitido por lei ou pelo
representado, considerando-o anulavel, quando néo observar estas
condicdes.

Adota, a semelhanga do Codigo Civil italiano, o principio da
simetria das formas, exigindo para a outorga do poder a observacéao
da forma prescrita por lei para a pratica do ato pelo representante
(art. 675). Excepciona o principio, porém, ao admitir o substabele-
cimento por instrumento particular, ainda que outorgado por ins-
trumento publico.

Conserva, em geral, as disposi¢des referentes as obrigagdes
do mandante e do mandatario previstas no Cddigo Civil atual.

Ao dispor sobre a extingdo do contrato de mandato, prevé que
guando o mandante revogar os poderes outorgados com clausula
de irrevogabilidade, pagara perdas e danos. Ora, na verdade, esta o
anteprojeto estabelecendo nova e distinta situacao juridica: poder
revogavel mediante o cumprimento de condig¢do por parte do man-
dante! E, pois, da natureza do poder irrevogavel a inviabilidade de
revogacao por parte do mandante”.

De tudo quanto foi exposto, podemos concluir que s6 ha repre-
sentacdo quando trés condi¢cdes estdo reunidas: a) a expressividade
do poder de representar; b) a vontade de representar; ¢) a vontade
de contratar.

Os questionamentos que irdo surgir sobre as disposi¢des men-
cionadas, quando aplicadas as situacdes praticas, serdo soluciona-
das pelos Tribunais. A jurisprudéncia a ser firmada delimitara o
alcance da vontade do legislador, extraindo da norma positivada a
sua verdadeira intengéo.

2. ELEMENTOS CONSTITUTIVOS DO CONTRATO DE AGENCIA
E DISTRIBUICAO

Os elementos constitutivos do contrato de agéncia e distribui-
¢cao sao:

a) a presenca na relacao juridica do agenciador e o agenciado;
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b) a manifestacao da vontade limitada ao ato de agenciamento
e/ou distribuicao;

¢) o carater nao eventual do pacto firmado;

d) a inexisténcia de vinculo empregaticio entre 0 agenciador e
0 agenciado;

e) a obrigagdo do agente de, & conta de outro, celebrar negdcios
juridicos;
f) a comissdo a ser recebida pelo agente com base no valor
das transac¢des consumadas;

g) a limitagdo da zona em que o agente deve atuar;
h) o carater de distribuicdo da coisa, se assim for ajustado;

i) a concessao facultativa do proponente conceder poderes ao
agente para a conclusdo dos contratos firmados que, em seu nome,
forem ajustados (representacdo).

No contrato de agéncia e distribuicdo h& a celebragao tipica de
um negdcio juridico contratual. A sua validade, portanto, esta subor-
dinada, diretamente, ao art. 104 do Cédigo Civil de 2002, que exige,
para tanto, as seguintes condicdes:

| — agente capaz;
Il — objeto licito, possivel, determinado ou indeterminavel;
Il — forma prescrita em lei.

Impde-se, ainda, que, em todas as-suas fases, sejam obedeci-
dos os principios seguintes:

a) impossibilidade da incapacidade relativa de uma das partes
ser invocada pela outra em beneficio préprio (art. 105);

b) inexistir caracterizag&o de invalidade do negdcio juridico pela
impossibilidade do objeto, quando essa for de natureza relativa, ou
se cessar antes de realizada a condicdo a que ele estiver subordina-
do (art. 106);

¢) “a manifestacao da vontade subsiste ainda que o seu autor
haja feito reserva mental de ndo querer o que manifestou, salvo se
dela o destinatario tinha conhecimento” (art. 110);

d) ser considerado como anuéncia o siléncio das partes, quando
as circunsténcias ou 0s usos o0 autorizarem, nos casos em que nao
existir expressa declaragéo de vontade (art. 111);

e) o contrato devera ser interpretado de forma que serédo aten-
didos, de modo preponderante, a intencéo das partes nele manifes-
tadas, quando contrariarem o sentido literal da linguagem emprega-
da na elaboracao de suas clausulas (art. 112);
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f) todas as clausulas constituidas serdo interpretadas confor-
me os principios reguladores da boa-fé e 0os usos do lugar de sua
celebragao (art. 113);

g) “a liberdade de contratar serd exercida em razao e nos limi-
tes da fungdo social do contrato” (art. 421);

h) o cumprimento das regras consubstanciadas de probidade e
de boa-1é sdo obrigagdes assumidas, imperativamente pelas partes
(art. 422).

3. PRINCIPIOS E REGRAS ESPECIFICAS A QUE SE
SUBORDINAM, OBRIGATORIAMENTE, O CONTRATO
DE AGENCIA E DISTRIBUICAO

O contrato de agéncia e distribuicdo estd subordinado, entre
outras obrigacbes legais e convencionadas pelas partes, aos se-
guintes principios e regras:

a) o proponente, salvo consentimento expressc em contrario,
nao pode constituir, ao mesmo tempo, mais de um agente, na mes-
ma zona, com idéntica atribuicao (art. 711, primeira parte);

b) o agente fica proibido de assumir encargo do mesmo géne-
ro, na zona delimitada pelo contrato, a conta de outros proponentes
(art. 711, segunda.parte);

¢) o agente deverd cumprir, com o maximo de diligéncia, as
instrucdes recebidas do proponente (art. 712), naoc tendo autoriza-
¢éo para, a modo proprio, altera-las;™

2 A obrigacéo expressa do agente, no desempenho do que lhe cometido, de agir com
toda diligéncia necessaria para o bom desempenho de suas atribuigbes esta, também,
expressa nos contratos de mandato e de comissao. O art. 667 do Cédigo Civil de 2002
dispbe: “Art. 667. O mandatario é obrigado a aplicar toda sua diligéncia habitual na
execucdo do mandato, e a indenizar qualquer prejuizo causado por culpa sua ou da-
quele a quem substabelecer, sem autorizacao, poderes que devia exercer pessoal-
mente. § 12 Se, ndo obstante proibicdo do mandante, o mandatario se fizer substituir na
execucao do mandato, responderd ao seu constituinte pelos prejuizos ocorridos sob a
geréncia do substituto, embora provenientes de caso fortuito, salvo provando que o
caso teria sobrevindo, ainda que néo tivesse havido substabelecimento. § 2% Havendo
poderes de substabelecer, s6 serao imputaveis ao mandatario os danos causados
pelo substabelecido, se tiver agido com culpa na escofha deste ou nas instrugées
dadas a ele”. A mesma regra de conduta esta no artigo 696 do Cédigo Civil de 2002:
“No desempenho das suas obrigagdes o comissario é obrigado a agir com cuidado e
diligéncia, ndo sé para evitar qualquer prejuizo ac comitente, mas ainda para the pro-
porcionar o lucro que razoavelmente se podia esperar do negdcio. Pardgrafo unico.
Respondera o comissario, salvo motivo de forga maior, por qualquer prejuizo que, por
ac¢ao ou omissao, ocasionar ac comitente”.
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d) o agente ou distribuidor assume a responsabilidade pessoal
por todas as despesas e contratagdes que realizar para o desempe-
nho das atividades ajustadas, salvo se o contrario, de modo total ou
parcial, for celebrado (art. 713);'®

e) o agente e/ou distribuidor, de modo geral, recebe a remu-
neragdo decorrente dos negocios concluidos, conforme percentual
ajustado, dentro da sua zona de atuac&o, mesmo que ndo tenha
interferido nos mesmos, salvo se o contrario tiver sido estipulado
entre parte (art. 714);"

f) o proponente ndo poderd, sem justa causa, cessar o atendi-
mento, por parte do agente ou distribuidor, das propostas ou reduzi-
lo a nivel que se torne antiecondmico a continuacio do contrato, sob
pena de indenizacao, cujo valor serd apurado tendo como conside-
racao a extensao do dano (art. 715);

g) o agente e/ou distribuidor ndo perdera a remuneracao ajus-
tada guando o negdcio deixar de ser realizado por fato imputavel ao
proponente (art. 716);

h) o agente, ao ser dispensado por justa causa, tem direito a
receber as comissdes vinculadas aos negdcios consumados, sem
que fique afastada a possibilidade do proponente reivindicar, em acao
autdnoma, perdas e danos por prejuizos sofridos (art. 717);'8

i) o agente dispensado sem culpa tera direito a remuneracgdo
até entao devida pelos negécios concluidos, bem como a referente
aos negdcios comprovadamente pendenies, além das indenizacdes
previstas em lei especial {(art. 718);'®

3 A expressio “salvo estipulacdo diversa” demonstra que o legislador adotou o princi-
pio de ser respeitada a liberdade de contratar.

“Ver o art. 31 da Lein. 4.886/65 ja citado.

5“Por justa causa ai se entende tenha o representado agido com culpa ou infragao
contratual, como quando se afastar das instrugdes do proponente, ou ndo empregar
nos negoécios que lhe foram cometidos a diligéncia indispensavel. Parece intuitivo que,
ainda af, devera ele ser remunerado pelo que de proveito resulta para o proponente a
sua atuagdo. O que pressupde o artigo é a compensagcao entre a remuneragao que é
devida ao agente e as eventuais perdas e danos por este devidas ao preponente”(José
Costa Lourdes e Tais Maria Loures Dolabela Guimaraes, in “Novo Cédigo Civil", Del
Rey, p. 310). Ver artigos 402 (Salvo as excecbes expressamente previstas em lei, as
perdas e danos devidas ao credor abrangem, além do que ele efetivamente perdeu, o
que razoavelmente deixou de lucrar) do Cédigo Civil de 2002 e art. 37 da Lei n. 4.856/
95: “Art. 37 — Somente ocorrendo motivo justo para a rescisédo do contrato, poderd o
representado reter comissoes devidas ao representante, com o fim de ressarcir-se de
danos por este causados e, bem assim, nas hipoteses previstas no art. 35, a titulo de
compensagao”.

6 A lei especial referida é a de n. 4.886, de 9 de dezembro de 1965.
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j} o agente que, por motivo de forga maior, n&o puder continuar a
executar os trabalhos que Ihe foram confiados pelo preponente, rece-
berd a remuneragéo correspondente aos servigos prestados, direito
esse que se transmite, em caso de morte, aos herdeiros (art. 719);V

k) nos contratos por prazo indeterminado, a sua resolucao, por
qualquer das partes, exige aviso prévio de noventa dias, desde que
transcorrido prazo compativel com a natureza e o vulto do investi-
mento assumido pelo agente (art. 720)."®

Determina, ainda, o art. 721 gue, ao contrato de agéncia e
distribuicao, aplicam-se, no que couber, as regras concernentes ao
mandato e a comissac e as constantes de lei especial (Lei n. 4.886,
de 9.12.1965), conforme ja foi acentuado.

4. O CONTRATO DE AGENCIA E DISTRIBUICAO VISTO PELA
DOUTRINA NACIONAL — ASPECTOS GERAIS

O Professor Caio Mdrio da Silva Pereira, nos arts. 659-671, do
Projeto de Cédigo de Obrigacdes que elaborou, sem contudo obter
éxito de sua aprovacao de modo autdnomo, idealizou o contrato de
agéncia e distribuigdo.

Diferentemente do que ocorre no Codigo Civil de 2002, o
contrato em questao ficou limitado as operagdes mercantis.

A definicao desse negocio juridico contratual pelo art. 710, con-
forme ja exposto, foi influenciado pelo pensamento plantado no seio da
doutrina por doutrinadores, entre outros, da estirpe de Orlando Gomes,
Marcos Aurélio S. Viana e Caio Mario da Silva Pereira, conforme anun-
ciam José Costa Loures e Tais Maria Loures Dolabela Guimardes, na
obra “Novo Cdédigo Civil Comentado”, Editora Del Rey, p. 308.

7 “Obrigado a interromper a prestagéo de seus servigos por motivo de forga maior,
nem assim perde o agente o direito ao recebimento da remuneragdo dos negdcios que
realizou em proveito do proponente, pois o impedimento a continuidade de seu traba-
lho, independeu de sua vontade. E, em regra geral, a forca maior € excludente de qual-
quer responsabilidade. A remuneragao devida ao agente, na hipétese figurada, é crédi-
to seu e, assim, integra o espdlio por ele deixado, transmitindo-se automaticamente
aos-seus herdeiros”. (José Costa Lourdes e Tais Maria Loures Dolabela Guimardes, in
“Novo Cddigo Civil”, Del Rey,.p. 310).

'8 Ver artigo 473 do Cédigo Civil de 2002: “A resilicao unilateral, nos casos em que a
lei expressa ou implicitamente o permita, opera mediante dendncia notificada & outra
parte”. Idem o art. 34 da Lein. 4.886, de 9 de dezembro de 1965: “Art. 34 — A dendn-
cia, por qualquer das partes, sem causa justificada, do contrato de representagéo,
ajustado por tempo indeterminado e que-haja vigorado por mais de 6 (seis) meses,
obriga o.denunciante, salvo outra garantia prevista no contrato, & concesséo de pré-
aviso, com antecedéncia minima de 30 (trinta) dias, ou ao pagamento de importancia
igual a um tergo das comissées auferidas pelo representante, nos 3 (trés) meses
anteriores”.
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Da mencionada obra, cotho, ainda, as seguintes informagdes
sobre o contrato ora examinado:

a) Sobre o art. 710: “Ainda que o Cddigo tenha omitido o adje-
tivo mercantil na definicdo da atividade do agente, como registrado
na nota anterior, a doutrina é unanime em acentuar o carater profis-
sional de tal atividade, além de sua caracterizagdo mercantil. E o
que registra Rubens Requido, forte nos ensinamentos de J. X. Car-
valho de Mendonga e Waldemar Ferreira (“Curso de Direito Comer-
cial”, S8o Paulo, Saraiva, v. 1, p. 187). Do mesmo modo, e tal como
ocorre no artigo 1.752 do Cédigo Civil italiano, a sua representagéo,
ou agenciamento, pode também ser exercida por via de mandato
expresso para a conclusio dos contratos” (ob. cit., p. 308).

b} A respeito do art. 711: “Embora freqUente nos contratos de
agéncia, a clausula da exclusividade n&o é intrinseca a essa espé-
cie de relagdo, ...". Essa é a razao da ressalva posta no art. 711,
admitindo a sua insergao no ajuste.

“Alias, tal clausula so tem sentido nas pragas e negdcios de
menor vulto ou porte, perdendo significado nas grandes cidades ou
nas metropoles e para as mercadorias de consumo interno” (ob. cit.,
p. 308).

c) Cuidando do art. 714: “Sendo um contrato essenciaimente
oneroso, a remuneragao ao agente ou distribuidor sera sempre
devida em relagdo aos negdcios realizados, por sua atuagdo. A res-
salva ai posta s6 se refere, por 6bvio, aos negocios realizados na
sua area de atuagéo, mas sem a sua interferéncia” (ob. cit., p. 309).

d) Comentando o art. 719: “Obrigado a interromper a prestagao
de seus servigos por motivo de forga maior, nem assim perde o agente
o direito ao recebimento da remuneracédo dos negdcios que realizou
em proveito do proponente, pois o impedimento a continuidade de
seu trabalho, independeu de sua vontade. E, em regra geral, a for¢a
maior é excludente de qualquer responsabilidade. A remuneragéo
devida ao agente, na hipdtese figurada, é crédito seu e, assim, inte-
gra o espolio por ele deixado, transmitindo-se automaticamente aos
seus herdeiros” (ob. cit., p. 310).

e) Referindo-se ao art. 721: “Os direitos e obrigacdes das
partes vinculadas pelo contrato de agéncia e distribui¢do se acham
pormenorizadamente regulados na Lei n. 4.886/65', comeg¢ando no
seu artigo 27, que pressupde forma escrita para o ajuste e estabelece

9 Lein.4.886, de 9 de dezembro de 1965.
O Presidente da Republica:
Faco saber que o Congresso Nacional decreta e eu sanciono a seguinte Lei:
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0Ss seus requisitos minimos; e se estende até o artigo 44. E em dois
artigos diverge substancialmente da comissado: no artigo 43 se proibe
a clausula del credere, em oposicao ao artigo 698; e no artigo 44 se

Art. 12 Exerce a representagao comercial autdnoma a pessoa juridica ou a pessoa
fisica, sem relagdo de emprego, que desempenha, em carater ndo eventual por conta
de uma ou mais pessoas, a mediacdo para a realizacdo de negdcios mercantis, agen-
ciando propostas ou pedidos, para transmiti-los aos representados, praticando ou nao
atos relacionados com a execug¢ao dos negocios.

Paragrafo Unico. Quando a representagédo comercial incluir poderes atinentes ao man-
dato mercantil, serdo aplicaveis, quanto ao exercicio deste, os preceitos préprios da
legislagao comercial.

Art. 2° E obrigatério o registro dos que exergcam a representagdo comercial auténoma
nos Conselhos Regionais criados pelo art. 6° desta Lei.

Paragrafo tinico. As pessoas que, na data da publicacao da presente Lei, estiverem no
exercicio da atividade, deverdo registrar-se nos Conselhos Regionais, no prazo de 90
{noventa) dias a contar da data em que estes forem instalados.

Art. 32 O candidato a registro, como representante comercial, devera apresentar:

a) prova de identidade;

b) prova de quitagdo com o servigo militar, quando a ele obrigado;

¢) prova de estar em dia com as exigéncias da legislacéo eleitoral;

d) folha-corrida de antecedentes, expedida pelos cartérios criminais das comarcas em
que o registrado houver sido domiciliado nos ultimos 10 (dez) anos;

e) quitacdo com o Imposto Sindical.

§ 12 O estrangeiro é desobrigado da apresentacao dos documentos constantes das
alineas b e cdeste artigo.

§ 22 Nos casos de transferéncia ou de exercicio simultaneo da profissdo, em mais de
uma regido, seréo feitas as devidas anotagdes na carteira profissional do interessado,
pelos respectivos Consethos Regionais.

§ 32 As pessoas juridicas deverdo fazer prova de sua existéncia legal.

Art. 42 Nao pode ser representante comercial:

a) o que ndo pode ser comerciante;

b) o falido nao reabilitado;

¢) o que tenha sido condenado por infragdo penal de natureza infamante, tais como
falsidade, estelionato, apropriacéo indébita, contrabando, roubo, furto, lenocinio ou cri-
mes também punidos com a perda de cargo publico;

d) o que estiver com seu registro comercial cancelado como penalidade.

Art. 52 Somente serd devida remuneragéo, como mediador de negdcios comerciais, a
representante comercial devidamente registrado.

Art. 62 Sao criados o Conselho Federal e os Conselhos Regionais dos Representantes
Comerciais, 0s quais incumbira a fiscalizagao do exercicio da profissdo, na forma
desta Lei.

Paragrafo tinico. E vedado, aos Conselhos Federal e Regionais dos Representantes
Comerciais, desenvolverem quaisquer atividades ndo compreendidas em suas finali-
dades previstas nesta Lei, inclusive as de carater politico e partidarias.

Art. 72 O Conselho Federal instalar-se-a dentro de 90 (noventa) dias, a contar da vi-
géncia da presente Lei, no Estado da Guanabara, onde funcionara provisoriamente,
transferindo-se para a Capital da Republica, quando estiver em condigbes de fazé-lo, a
juizo da maioria dos Conselhos Regionais.
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assegura aos créditos do representante, em face da faléncia do re-
presentado, igual preferéncia conferida aos créditos de saldrios e
indenizacdes trabalhistas (Lei de Faléncias, art. 102, caput). Do que

§ 12 O Conselho Federal sera presidido por um dos seus membros, na forma que
dispuser o Regimento Interno do Conselho, cabendo-lhe, além do préprio voto, o de
qualidade, no caso de empate.

§ 22 A renda do Conselho Federal sera constituida de 20% (vinte por cento) da renda
bruta dos Conselhos Regionais.

Art. 82 O Conselho Federal serd.composto de representantes comerciais de cada Es-
tado, eleitos pelos Conselhos Regionais, dentre seus membros, cabendo a cada
Conselho Regional a escolha de dois delegados.

Art. 92 Compete ao Conselho Federal determinar o nimero dos Conselhos Regionais,
o qual ndo podera ser superior a um por Estado, Territério Federal e Distrito Federal e
estabelecer-lhes as bases territoriais.

Art. 10. Compete, privativamente, ao Conselho Federal:

a) elaborar o seu regimento interno;

b) dirimir as duvidas suscitadas pelos Conselhos Regionais;

c) aprovar os regimentos internos dos Conselhos Regionais;

d) julgar quaisquer recursos relativos as decisdes dos Conselhos Regionais;

e) baixar instrugdes para a fiel observancia da presente Lei;

f) elaborar o Cédigo de Etica Profissional;

g) resolver os casos omissos.

Parégrafo unico. (Revogado pela Lein. 8.420, de 8.5.1892.)

Art. 11. Dentro de 60 (sessenta) dias, contados da vigéncia da presente Lei, serdo
instalados os Conselhos Regionais correspondentes aos Estados onde existirem 6r-
gdos sindicais de representag@o da classe dos representantes comerciais, atualmente
reconhecidos pelo Ministério do Trabalho e Previdéncia Social.

Art. 12. Os Conselhos Regionais terdo a seguinte composicao:

a) dois tergos de seus membros serdo constituidos pelo presidente do mais antigo
sindicato da classe do respectivo Estado e por diretores de sindicatos da classe, do
mesmo Estado, eleitos estes em assembléia geral;

b) um tergo formado de representantes comerciais no exercicio efetivo da profissdo,
eleitos em assembiéia geral realizada no sindicato da classe.

§ 1¢ A secretaria do sindicato incumbido da realizagdo das eleigbes organizara cédu-
la Unica, por ordem alfabética dos candidatos, destinada a votagao.

§ 2° Se os 6rgéos sindicais de representagio da classe nao tomarem as providéncias
previstas quanto a instalacao dos Conselhos Regionais, o Conselho Federal determi-
nara, imediatamente, a sua constituicdo, mediante eleigdes em assembléia geral, com
a participacéo dos representantes comerciais no exercicio efetivo da profissao no res-
pectivo Estado.

§ 32 Havendo, num mesmo Estado, mais de um sindicato de representantes comerciais,
as elei¢bes a que se refere este artigo se processaréo na sede do sindicato da classe
situado na Capital e, na sua falta, na sede do mais antigo.

§ 4° O Conselho Regional sera presidido por um dos seus membros, na forma que
dispuser o seu Regimento Interno, cabendo-lhe, além do préprio voto, o de qualidade,
no caso de empate.

§ 52 Os Conselhos Regionais terdo no méaximo 30 (trinta) membros e, no minimo, o
numero que for fixado pelo Conselho Federal.
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se conclui que muito pouco ou quase nada resta para o atendimento
da remissao feita (pelo art. 721)%° ao mandato e a comisséao. Quanto
ao primeiro, de limitada aplicac@o as regras sobre a extin¢ao (art.

Art. 13. Os mandatos dos membros do Consetho Federal e dos Conselhos Regionais
serdo de 3 (trés) anos.

§ 12 Todos os mandatos serdo exercidos gratuitamente.

§ 22 A aceitagdo do cargo de presidente, secretario ou tesoureiro importara na obriga-
¢ao de residir na localidade em que estiver sediado o respectivo Conselho.

Art. 14. O Conselho Federal e os Conselhos Regionais serdo administrados por uma
diretoria que ndo podera exceder a um tergo dos seus integrantes.

Art. 15. Os presidentes dos Conselhos Federal e Regionais completardo o prazo do
seu mandato, caso sejam substituidos na presidéncia do sindicato.

Art. 16. Constituem renda dos Conselhos Regionais as contribui¢gdes e multas
devidas pelos representantes comerciais, pessoas fisicas ou juridicas, neles
registrados.

Art. 17. Compete aos Conselhos Regionais:

a) elaborar o seu regimento interno, submetendo-o a apreciagdo do Conselho
Federal,

b} decidir sobre os pedidos de registros de representantes comerciais, pessoas fisi-
cas ou juridicas, na conformidade desta Lei;

¢) manter o cadastro profissional,
d) expedir as carteiras profissionais e anota-las, quando necessario;

e) impor as sangdes disciplinares previstas nesta Lei, mediante a feitura de processo
adequado, de acordo com o disposto no art. 18;

f) fixar as contribuicbes e emolumentos que serdo devidos pelos representantes co-
merciais, pessoas fisicas ou juridicas, registrados.

Paragrafo tnico. (Revogado pela Lein. 8.420, de 8.5.1992).

Art. 18. Compete aos Conselhos Regionais aplicar, ao representante comercial faltoso,
as seguintes penas disciplinares:

a) adverténcia, sempre sem publicidade;

b) multa até a importéncia equivalente ao maior saldrio minimo vigente no Pais;
¢) suspensdo do exercicio profissional, até 1 (um) ano;

d) cancelamento do registro, com apreenséo da carteira profissional.

§ 12 No caso de reincidéncia ou de falta manifestamente grave, o representante co-
mercial poderd ser suspenso do exercicio de sua atividade ou ter cancelado o seu
registro.

§ 22 As penas disciplinares serdo aplicadas apds processo regular, sem prejuizo, quando
couber, da responsabilidade civil ou criminal.

§ 32 O acusado devera ser citado, inicialmente, dando-se-lhe ciéncia do inteiro teor da
dendncia ou queixa, sendo-lhe assegurado, sempre, o amplo direito de defesa, por si
ou por procurador regularmente constituido.

§ 4° O processo disciplinar sera presidido por um dos membros do Conselho Regional,
ao qual incumbira coligir as provas necessarias.

§ 52 Encerradas as provas de iniciativa da autoridade processante, ao acusado sera
dado requerer e produzir as suas préprias provas, apés o que lhe sera assegurado o
direito de apresentar, por escrito, defesa final e o de sustentar, oralmente, suas ra-
z0es, na sessao do julgamento.
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682); e, na hipodtese de outorga de mandato para a conclusdo dos
contratos, estaria 0 agente sujeito as regras préprias desse contrato,
em cada caso especifico. E quanto & comissé&o, tera incidéncia para
0 agente a mesma norma que diz da irresponsabilidade do comissa-
rio, na insolvéncia das pessoas com quem tratar” (ob. cit., p. 311),

§ 62 Da decisdo dos Conselhos Regionais caberd recurso voluntario, com efeito sus-
pensivo, para o Conselho Federal,

Art. 19. Constituem faltas no exercicio da profisséo de representante comercial:

a) prejudicar, por dolo ou culpa, os interesses confiados aos seus cuidados;

b) auxiliar ou facilitar, por qualquer meio, o exercicio da profissdo aos que estiverem
proibidos, impedidos ou ndo habilitados a exercé-la;

¢) promover ou facilitar negdcios ilicitos, bem como quaisquer transagdes que prejudi-
qguem interesse da Fazenda Publica;

d) violar o sigilo profissional;

e) negar ao representado as competentes prestagdes de contas, recibos de quantias ou
documentos que [he tiverem sido entregues, para qualquer fim;

f) recusar a apresentacao da carteira profissional, quando solicitada por quem de
direito.

Art. 20. Observados os principios desta Lei, o Conselho Federal dos Representantes
Comerciais expedird instru¢des relativas & aplicagdo das penalidades em geral e, em
particular, aos casos em que couber imposigdes da pena de multa.

Art. 21. As repartigdes federais, estaduais e municipais, ao receberem tributos relati-
vos a atividade do representante comercial, pessoa fisica ou juridica, exigirdo prova
de seu registro no Conselho Regional da respectiva regiao.

Art. 22. Da propaganda devera constar, obrigatoriamente, o niumero da carteira
profissional.

Paragrafo unico. As pessoas juridicas farao constar, também, da propaganda, além do
nimero da carteira do representante comercial responsavel, o seu préprio numero de
registro no Conselho Regional.

Art. 23. O exercicio financeiro dos Conselhos Federal e Regionais coincidira com o
ano civil. :
Art. 24. As Diretorias dos Conselhos Regionais prestardo contas da sua gestdo ao
préprio Conselho, até o dia 15 de fevereiro de cada ano.

Art. 25. Os Conselhos Regionais prestardo contas até o Uitimo dia do més de fevereiro
de cada ano ao Conselho Federal. ;
Paréagrafo Unico. A diretoria do Conselho Federal prestara contas ao respectivo plena-
rio até o ultimo dia do més de margo de cada ano.

Art. 26. Os sindicatos incumbidos do processamento das elei¢gles, a que se refere o
art. 12, deverdo tomar, dentro do prazo de 30 (trinta) dias, a contar da publicacdo desta
Lei, as providéncias necessarias a instalagdo dos Conselhos Regionais dentro do pra-
z0 previsto no art. 11.

Art. 27. Do contrato de representagdo comercial, além dos elementos comuns e outros
ajuizo dos interessados, constardo, obrigatoriamente:

a) condigdes e requisitos gerais da representacao;

b) indicacdo genérica ou especifica dos produtos ou artigos objeto da representagéo;

¢) prazo certo ou indeterminado da representacgao;

d) indicagéo da zona ou zonas em que sera exercida a representacao;
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Registramos, também, a opinido de Caramuru Afonso Francis-
co, autor de “Cdédigo Civil de 2002 — O que ha de novo?”, Editora
Juarez de Oliveira, 2002, pp. 126/128:

e) garantia ou nfo, parcial ou total, ou por certo prazo, da exclusividade de zona ou
setor de zona;

f) retribuicio e época do pagamento, pelo exercicio da representacéo, dependente da
efetiva realizagédo dos negécios, e recebimento, ou ndo, pelo representado, dos valo-
res respectivos;

g) os casos em que se justifique a restricdo de zona concedida com exclusividade;

h) obrigagdes e responsabilidades das partes contratantes;

i) exercicio exclusivo ou ndo da representacao a favor do representado;

j) indenizacdo devida ao representante pela rescisdo do contrato fora dos casos pre-
vistos no art. 35, cujo montante nao sera inferior a 1/12 (um doze avos) do total da
retribuicdo auferida durante o ternpo em que exerceu a representacgéo.

§ 12 Na hipdtese de contrato a prazo certo, a indeniza¢ao correspondera a importancia
equivalente a média mensal da retribuicdo auferida até a data da rescisdo, multiplicada
pela metade dos meses resultantes do prazo contratual.

§ 22 O contrato com prazo determinado, uma vez prorrogado o prazo inicial, tacita ou
expressamente, torna-se a prazo indeterminado.

§ 3° Considera-se por prazo indeterminado todo contrato que suceder, dentro de seis
meses, a outro contrato, com ou sem determinacéo de prazo.

Art. 28. O representante comercial fica obrigado a fornecer ao representado, segundo
as disposicdes do contrato ou, sendo este omisso, quando lhe for solicitado, informa-
¢bes detalhadas scbre 0 andamento dos negc’)cios a seu cargo, devendo dedicar-se a
representacéo, de modo a expandir os negécios do representado e promover 0s seus
produtos. .

Art. 29. Salvo autorlzagao expressa, nao podera o representante conceder abatimentos,
descontos ou dilagdes, nem agir em desacordo com as instrugdes do representado.
Art. 30. Para que o representante possa exercer a representagdo em juizo, em nome
do representado, requer-se mandato expresso. Incumbir-lhe-&, porém, tomar conheci-
mento das reclamacgdes atinentes aos negdcios, transmitindo-as ao representado e
sugerindo as providéncias acauteladoras do interesse deste.

Paragrafo tnico. O representante, quanto aos atos que praticar, responde segundo as
normas do contrato e, sendo este omisso, na conformidade do direito comum.

Art. 31. Prevendo o contrato de representacao e exclusividade de zona ou zonas, ou
quando este for omisso, fara jus o representante a comissao pelos negdcios ai realiza-
dos, ainda que diretamente pelo representado ou por intermédio de terceiros.
Paragrafo tnico. A exclusividade de representacdo ndo se presume na auséncia de
ajustes expressos.

Art. 32. O representante comercial adquire direito as comissdes quando do pagamento
dos pedidos ou propostas.

§ 12 O pagamento das comissOes devera ser efetuado até o dia 15 do més subse-
qlente ao da liquidacao da fatura, acompanhada das respectivas cépias das notas
fiscais.

§ 2° As comissdes pagas fora do prazo previsto no paragrafo anterior deverio ser
corrigidas monetariamente.

§ 32 E facuitado ao representante comercial emitir titulos de créditos para cobranca de
comissoes.
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“O déecimo terceiro contrato regulado pelo Codigo é o de agén-
cia e distribuicdo, novo tipo contratual introduzido pela Comissao
Miguel Reale.

§ 4° As comissOes dever&o ser calculadas pelo valor total das mercadorias.

§ 52 Em caso de resciséo injusta do contrato por parte do representando, a eventual
retribuig@o pendente, gerada por pedidos em carteira ou em fase de execugéo e rece-
bimento, tera vencimento na data da rescisao.

§ 6° (Vetado).

§ 7° S&o vedadas na representacao comercial alteragdes que impliqguem, direta ou
indiretamente, a diminui¢do da média dos resultados auferidos pelo representante nos
Gltimos seis meses de vigéncia.

Art. 33. Nao sendo previstos, no contrato de representagdo, os prazos para recusa das
propostas ou pedidos, que hajam sido entregues pelo representante, acompanhados
dos requisitos exigiveis, ficara o representado obrigado a creditar-lhe a respectiva
comisséo, se ndo manifestar a recusa, por escrito, nos prazos de 15 (quinze), 30 (trin-
ta), 60 (sessenta) ou 120 (cento e vinte) dias, conforme se trate de comprador
domiciliado, respectivamente, na mesma praga, em outra do mesmo Estado, em outro
Estado ou no estrangeiro.

§ 12 Nenhuma retribuigao serd devida ao representante comercial, se a falta de paga-
mento resultar de insolvéncia do comprador, bem como se o negdcio vier a ser por ele
desfeito ou for sustada a entrega de mercadorias devido a situagao comercial do com-
prador, capaz de comprometer ou tornar duvidosa a liquidagao.

§ 22 Salvo ajuste em contrario, as comiss6es devidas serdo pagas mensalmente, ex-
pedindo o representado a conta respectiva, conforme copias das faturas remetidas
aos compradores, no respectivo periodo.

§ 32 Os valores das comissfes para efeito tanto do pré-aviso como da indenizagao,
prevista nesta Lei, deverao ser corrigidos monetariamente.

Art. 34. A dendncia, por qualquer das partes, sem causa justificada, do contrato de
representag¢ao, ajustado por tempo indeterminado e que haja vigorado por mais de 6
(seis) meses, obriga o denunciante, salvo outra garantia prevista no contrato, a con-
cessao de pré-aviso, com antecedéncia minima de 30 (trinta) dias, ou ao pagamento
de importancia igual a um tergo das comissdes auferidas pelo representante, nos 3
(trés) meses anteriores.

Art. 35. Constituem motivos justos para rescisdo do contrato de representagio co-
mercial, pelo representado:

a) a desidia do representante no cumprimento das obrigagbes decorrentes do contrato;
b) a pratica de atos que importem em descrédito comercial do representado;

c) a falta de cumprimento de quaisquer obrigacdes inerentes ao contrato de represen-
tacdo comercial,

d) a condenacé&o definitiva por crime considerado infamante;
e) forga maior.

Art. 36. Constituem motivos justos para rescisdo do contrato de representagéo co-
mercial, pelo representante:

a) reducdo de esfera de atividade do representante em desacordo com as clausulas do
contrato;

b) a quebra, direta ou indireta, da exclusividade, se prevista no contrato;

c) a fixagéo abusiva de precos em relagdo a zona do representante, com o exclusivo
escopo de impossibilitar-lhe acdo regular;
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Pelo contrato de agéncia, uma pessoa assume, em carater ndo
eventual e sem vinculo de dependéncia, a obrigagdo de promover, a
conta de outra, mediante retribui¢éo, a realizacao de certos negdcios,
em zona determinada, caracterizando-se a distribuigdo quando o agen-
te tiver a sua disposi¢éo a coisa a ser negociada (art. 710 do CC).

d) o ndo-pagamento de sua retribuicdo na época devida;
e) forga maior.

Art. 37. Somente ocorrendo motivo justo para a rescisao do contrato, podera o repre-
sentado reter comissOes devidas ao representante, com o fim de ressarcir-se de da-
nos por este causados e, bem assim, nas hipéteses previstas no art. 35, a titulo de
compensagao.

Art. 38. Nao serdo prejudicados os direitos dos representantes comerciais quando, a
titulo de cooperacgéo, desempenhem, temporariamente, a pedido do representado, en-
cargos ou atribuicdes diversos dos previstos no contrato de representacéo.

Art. 39. Para julgamento das controvérsias que surgirem entre representante e repre-
sentado é competente a Justica Comum e o Foro do domicilio do representante, apli-
cando-se o procedimento sumarissimo previsto no art. 275 do Cédigo de Processo
Civil, ressalvada a competéncia do Juizado de Pequenas Causas.

Art. 40. Dentro de 180 (cento e oitenta) dias da publicagdo da presente Lei, serdo
formalizadas, entre representado e representantes, em documento escrito, as condi-
¢cOes das representagbes comerciais vigentes.

Paréagrafo unico. A indenizagéo devida pela resciséo dos contratos de representagéo
comercial vigentes na data desta Lei, fora dos casos previstos no art. 35, e quando as
partes n&o tenham usado da faculdade prevista neste artigo, serd calculada, sobre a
retribuigéo percebida, pelo representante, nos ultimos 5 (cinco) anos anteriores a vi-
géncia desta Lei. 8

Art. 41. Ressalvada expressa vedagdo contratual, o representante comercial podera
exercer sua atividade para mais de uma empresa e emprega-la em outro mister ou
ramos de negdcios.

Art.42. Observadas as disposi¢des constantes do artigo anterior, é facultado ao repre-
sentante contratar com outros representantes comerciais a execugéo dos servigos
relacionados com a representacao.

§ 12 Na hip6tese deste artigo, o pagamento das comissdes a representante comercial
contratado dependera da liquidagao da conta de comissao devida pelo representando
a0 representante contratante.

§ 2% Ao representante contratado, no caso de rescis&o de representacao, sera devida
pelo representante contratante a participagéo no que houver recebido da representada
a titulo de indenizagao e aviso prévio, proporcionalmente as retribuicdes auferidas
pelo representante contratado na vigéncia do contrato.

§ 32 Se o contrato auferido no caput deste artigo for rescindido sem motivo justo pelo
representante contratante, o representante contratado fara jus ao aviso prévio e inde-
nizagéo na forma da lei.

§ 4° Os prazos de que trata o art. 33 desta Lei sdo aumentados em dez dias quando se
tratar de contrato realizado entre representantes comerciais.

Art. 43. E vedada no contrato de representag&o comercial a inclusdo de clausulas de/
credere.

Art. 44. No caso de faléncia do representado as importancias por ele devidas ao repre-
sentante comercial, relacionadas com a representacao, inclusive comissdes vencidas
e vincendas, indenizac¢&o e aviso prévio, serdo considerados créditos da mesma nau-
reza dos créditos trabalhistas.
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Diante dessa definicdo legal, vemos que o contrato de distri-
buicdo é apenas uma modalidade do contrato de agéncia, em que a
coisa a ser negociada fica a disposi¢cédo do agente.

Neste passo, vemos que este contrato é diverso do de comis-
séo, pois nesta o comitente é quem conclui 0 negdcio, enquanto que
0 agente ou distribuidor nao-somente promove a realizacéo dos
negocios, ndo o concluindo, porém, porquanto esta concluséo é da
algada exclusiva do proponente.

N&o € esséncia do contrato de agéncia, portanto, que o agenie
atue em nome e por conta do proponente, de modo que a falta
destes poderes pelo agente ndo desnatura a avenca (art. 710, para-
grafo Unico, do CC).

Dispds o Codigo que é da natureza do contrato de agéncia que
tanto o agente quanto o proponente gozem de exclusividade reciproca
na zona determinada para a realizagdo das atividades, permitida,
porém, convencdo em contrdrio {art. 711 do CC).

Diante de tal exclusividade, ¢ direito do agente receber remu-
nerac¢ao por todos 0s negodcios concluidos na zona deferminada,
ainda que nao tenha havido interferéncia deste na conclusao (art.
714 do CC), bem como nos negdcios que sO nao se realizarem por
fato imputavel (art. 716 do CC).

Paragrafo Unico. Prescreve em cinco anos a agéo do representante comercial para
pleitear a retribuicao que lhe é devida e os demais direitos que the sédqg garantidos por
esta Lei.

Art. 45. N&o constitui motivo justo para rescisdo do contrato de representagéo co-
mercial o impedimento temporario do representante comercial que estiver em gozo do
beneficio de auxilio-doenca concedido pela Previdéncia Social.

Art. 46. Os valores a que se referem a alinea “j" do art. 27, 0 § 52 do art. 32 e 0 art.
34 desta Lei serdo corrigidos monetariamente com base na variagdo dos BTNs
ou por outro indexador que venha a substitui-los e legislagao ulterior aplicavel a
matéria.

Art. 47. Compete ao Conselho Federal dos Representantes Comerciais fiscalizar a
execucdo da presente Lei. )

Paragrafo tinico. Em caso de inobservancia das prescri¢es legals, cabera interven-
¢ao do Conselho Federal nos Conselhos Regionais, por deciséo da Diretoria do pri-
meiro, ad referendum da reunido plendria, assegurado, em qualquer caso, o direito de
defesa. A intervengéo cessara quando do cumprimento da Lei.

Art. 48. Esta Lei entra em vigor na data de sua publicagéo.

Art. 49. Revogam-se as disposigdes em contrério.

Brasfilia, 9 de dezembro de 1965; 1442 da independéncia e 77° da Reptiblica.

H. Castello Branco
Walter Perachi Barcellos
Octdvio Bulhdes
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O agente ou distribuidor tem de suportar as despesas com a
agéncia ou distribuicdo (art. 713 do CC), bem assim de agir com
toda a diligéncia e de acordo com as instrugdes recebidas do propo-
nente (art. 714 do CC), tendo jus & remuneragdo pelos servigos Uteis
prestados, ainda que tenha de responder pelos prejuizos que venha
a fazer o proponente sofrer, mesmo que dispensado por justa causa
{(art. 717 do CC). Sendo injustificada a dispensa, o direito a remune-
ragao incluird a remuneracdo até entdo devida, inclusive sobre os
negoécios pendentes, além das indenizagbes previstas em lei especial
(art. 718 do CC).

O agente ou distribuidor, ainda, tem direito a indenizag¢ao se o
proponente, sem justa causa, cessar o atendimento das propostas
ou reduzi-lo tanto que se torne antiecondmica a continuagdo do con-
trato (art. 715 do CC).

Se o agente ndo puder continuar o trabaltho por motivo de forga
maior, tera direito a remuneracéo correspondente aos servigos rea-
lizados, cabendo esse direito aos herdeiros no caso de morte (art.
719 do CC).

Se o contrato for por tempo indeterminado, qualquer das par-
tes podera resolvé-lo, mediante aviso prévio de noventa dias, desde
gue transcorrido prazo compativel com a natureza e o vulto do in-
vestimento exigido do agente (art. 720 do CC), caso em que devera
ser estipulado um prazo razoavel e compativel com a recuperagao
deste investimento, aplicando-se, aqui, o disposto no art. 473, para-
grafo unico do Cdodigo.

Por fim, o Cédigo determina a incidéncia, em carater supletivo,
para o regime juridico da agéncia e distribuicdo, das normas sobre
mandato e comissdo, bem como as constantes de lei especial (art.
721 do CC)”

5. INTERPRETACAO DAS CLAUSULAS DO CONTRATO DE
AGENCIA E DISTRIBUICAO — REGRAS ESPECIFICAS

O contrato de agéncia e distribuicdo, ao ser submetido ao
processo de interpretacdo, esta subordinado as diretrizes ja mencionadas
e as regras seguintes:

a) Deve guardar conformidade com as trés regras gerais dis-
postas no art. 421 do NCC:

— autonomia privada (consubstanciada na liberdade de con-
tratar);

— obediéncia a ordem publica;
— funcao social do contrato.
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b) A autonomia privada, isto &, a liberdade de contratar, deriva
da garantia.disposta no art. 12, inciso I, da Constituicdo Federal,
erigida ao patamar de principio substancial, da Uni&o, dos Estados,
do Distrito Federal e dos Municipios assegurarem, em todas as suas
acoes, respeito a dignidade humana.

¢) As clausulas contratuais firmadas pelas partes devem ajus-
tar-se, sob pena de invalidade, ao preceituado no paragrafo unico do
art. 2.035 do Cdédigo Civil, do teor seguinte: “Art. 2.035. A validade
dos negdcios e demais atos juridicos, constituidos antes da entrada
em vigor deste Cddigo, obedece ao disposto nas leis anteriores,
referidas no art. 2.045, mas os seus efeitos, produzidos ap6s a vi-
géncia deste Codigo, aos preceitos dele se subordinam, salvo se
houver sido prevista pelas partes determinada forma de execucao.
Paragrafo unico. Nenhuma convencéo prevalecera se contrariar pre-
ceitos de ordem publica, tais como os estabelecidos por este Caodi-
go para assegurar a funcdo social da propriedade e dos contratos”.

d) O pacto néo poderd fugir dos limites que a jurisprudéncia
fixar para a funcdo social que deve ter qualquer negdcio juridico,
pelo que pode ser considerado pelo juiz como inexistente a relacéo
juridica “por falta de objeto; declarar a sua nulidade por fraude a lei
imperativa (CC, art. 166, VI); porque a norma do CC, 421 é de ordem
publica (CC, 2.035, paragrafo unico); convalidar o contrato anulavel
(CC, 171 e 172); determinar a indenizagao da parte que desatendeu
a funcao social do contrato etc.” (Nelson Nery e Rosa Maria de
Andrade Nery, in“Novo Cdédigo Civil e Legislagdo Extravagante Ano-
tados”, RT, 2002, p. 181).

e) O agente e o proponente “sdo obrigados a guardar, assim na
conclusao do contrato, como em sua execug¢do, os principios de
probidade e boa-fé” (art. 422).

f) Se o contrato for apresentado pelo proponente, contendo
clausulas padrbes, aderidas simplesmente pelo agente, a interpre-
tacdo daquelas que apresentem ambigiidade ou contradigéo far-se-a
de modo mais favoravel ao aderente (art. 423 do CC).

g) Se o contrato for de adesao, ndo tera validade qualquer clau-
sula que estipule a renuncia antecipada do agente a qualquer direito
resultante da natureza do negdécio. A renancia de direito, em qual-
guer situacéo, sera sempre interpretada restritivamente (art. 111, CC).

h) E legitima a clausula contratual de eleicdo de foro para solu-
cionar litigios surgidos durante a execug¢do do contrato. Essa clau-
sula, contudo, pode ser desconsiderada quando revelar-se abusiva
e prejudicial a qualquer coniratante, em face do poderio econdmico
da parte contraria.
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i) Nao tera validade qualquer clausula limitativa da responsabi-
lidade civil e da indenizag¢do previstas nos artigos 714 a 719 do Cé-
digo Civil.

6. 0 CONTRATO DE AGENCIA NO DIREITO ESTRANGEIRO —
BREVES ANOTACOES

A primeira referéncia ao Direito estrangeiro sobre o contrato de
agéncia que merece destaque é o conhecimento da Directiva 86/
653 aprovada em 18 de dezembro de 1986 pelos Estados-Membros
que compdem o Conselho das Comunidades Européias.

O mencionado documento é do teor seguinte:

“Directiva del consejo de 18 de diciembre de 1986 relativa a la
coordinacién de los derechos de los Estados miembros en lo refe-
rente a los agentes comerciales independientes (86/653/CEE).

El consejo de las comunidades europeas, Visto el Tratado
constitutivo de la Comunidad Econdmica Europea, y en particular el
apartado 2 de su articulo 57 y su articulo 100, Vista la propuesta de
la Comisién, Visto el dictamen del Parlamento Europeo, Visto el
dictamen del Comité Econdmico y Social,

Considerando que las restricciones a la libertad de esta-
blecimiento y a la libre prestacion de servicios para las actividades
de los intermediarios de comercio, industria y artesania fueron su-
primidas por la Directiva 64/224/CEE;

Considerando que las diferencias entre las legislaciones
nacionales sobre representacion comercial afectan sensiblemente
dentro de la Comunidad las condiciones de competencia y al ejercicio
de la profesion y afectan también al nivel de proteccion de los agen-
tes comerciales en sus relaciones con sus poderdantes, asi como a
la seguridad de las operaciones comerciales; que, por otra parte,
estas diferencias pueden perjudicar sensiblemente el establecimiento
y el funcionamiento de los contratos de representacién comercial
entre un comerciante y un agente comercial establecidos en diferen-
tes Estados miembros;

Considerando que los intercambios de mercancias entre Esta-
dos miembros deben llevarse a cabo en condiciones analogas a las
de un mercado unico, lo que impone la aproximacion de los siste-
mas juridicos de los Estados miembros en la medida que sea
necesaria para el buen funcionamiento de este mercado comun; que,
a este respecto, las normas de conflicto entre leyes, incluso
unificadas, no eliminan, en el ambito de la representacion comercial,
los inconvenientes anteriormente citados y no eximen, por tanto, de
la armonizacion propuesta;
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Considerando, a este respecto, que las relaciones juridicas entre
el agente comercial y el comerciante deben tomarse en consideracion
con prioridad;

Considerando que por tanto existe motivo para inspirarse en
los principios del articulo 117 de! Tratado procediendo a una
armonizacién en el progreso de la legislacién de los Estados
miembros en 1o referente a los agentes comerciales;

Considerando que deben concederse plazos tansitorios
suplementarios a determinados Estados miembros que estan reali-
zando especiales esfuerzos a fin de adaptar a los requisitos de la
directiva sus normativas, en particular en lo relativo a la indemnizacion
tras la terminacion del contrato entre el comerciante y el agente co-
mercial,

Ha adoptado la presente directiva:

CAPITULO |
Ambito de aplicacion
Articulo 1
1. Las medidas de armonizacién que establece la presente
Directiva se aplicaran a las disposiciones legales, reglamentarias y

administrativas de los Estados miembros relativas a las relaciones
entre los agentes comerciales y sus poderdantes.

2. A efectos de la presente Directiva, se entenderad por agente
comercial a toda persona que, como intermediario independiente,
se encargue de manera permanente ya sea de negociar por cuenta
de otra persona, denominada en lo sucesivo el “empresario”, la ven-
ta o la compra de mercancias, ya sea de negociar y concluir estas
operaciones en nombre y por cuenta del empresario.

3. Un agente comercial, con arreglo a la presente Directiva, no
podra ser, en particular:

— ni una persona que, en calidad de 6rgano tenga el poder de
obligar a una sociedad o asociacién,

— ni un asociado gue esté legalmente facultado para obligar a
los demas asociados,

— ni un administrador judicial, un liquidador o un sindico de
quiebra.

Articulo 2
1. La presente Directiva no se aplicara:
— alos agentes comerciales cuya actividad no esté remunerada,
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— a los agentes comerciales cuando operen en las bolsas de
comercio o en los mercados de materias primas,

— al organismo conocido por el nombre de “Crown Agents for
Overseas Governments Administrations”, tal y como se constituyo
en el Reino Unido en virtud de la ley de 1979 relativa a los Crown
Agents”, o a sus filiales.

2. Cada uno de los Estados miembros tendra la facultad de
disponer que la Directiva no se aplique a las personas gue ejerzan
las actividades de agente comercial que se consideren accesorias
conforme a la ley de dicho Estado miembro.

CAPITULO II
Derechos y obligaciones
Articulo 3

1. El agente comercial deberd en el ejercicio de sus actividades
velar por los intereses del empresario y actuar de forma leal y de
buena fe.

2. El agente comercial, en particular debera:

a) ocuparse como es debido de la negociacion y, en su caso,
de la conclusion de las operaciones de las que esté encargado;

b) comunicar al empresario toda la informacién necesaria de
que disponga;

) ajustarse a las instrucciones razonables que le haya dado el
empresario.

Articulo 4

1. En sus relaciones con el agente comercial, el empresario
debera actuar de forma leal y de buena fe.

2. El empresario, en particular, debera:

a) poner a disposicién del agente comercial la documentacién
necesaria que esté en relacién con las mercancias de que se trate;

b) procurar al agente comercial las informaciones necesarias
para la ejecucion del contrato de agencia, vy, en particular, en el mo-
mento en que prevea que el volumen de las operaciones comerciales
va a ser sensiblemente inferior al que el agente comercial hubiera
podido esperar, ponerle al corriente de ello, con razonable antelacion.

3. El empresario, por otra parte, debera informar al agente co-
mercial, dentro de un plazo razonable, de su aceptacion, su rechazo
o de la no ejecucién de una operacion comercial que el agente Ie
haya proporcionado. :
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Articulo 5

Las partes no podran pactar condiciones distintas de las pre-
vistas en los articulos 3 v 4.

CAPITULO Il
Remuneracion
Articulo 6

1. Sino hubiere acuerdo sobre este punto entre las partes y sin
perjuicio -de la aplicacion de las disposiciones obligatorias de los
Estados miembros sobre el nivel de las remuneraciones, el agente
comercial tendra derecho a una remuneracion de acuerdo con los
usos habituales donde ejerza su actividad y por la representacion de
las mercancias que sean objeto del contrato de agencia. Si no
existieren tales usos, el agente comercial tendra derecho a una
remuneracion razonable que renga en cuenta todos los elementos
gue hayan intervenido en la operacion.

2. Se considerard como comisién, a efectos de la presente
Directiva, cualquier elemento de la remuneracion que varie segun el
nimero o el valor de las operaciones.

3. Los articulos 7 a 12 no se aplicaran cuando el agente comer-
cial no sea remunerado, en todo 0 en parte, mediante comision.

Articulo 7
1. El agente comercial, tendra derecho a la comisién por una
operacion que se haya concluido mientras dure el contrato de agencia:

a) cuando la operacion se haya concluido gracias a su inter-
vencion, o :

b) cuando la operacion se haya concluido con un tercero, cuya
clientela haya obtenido anteriormente para operaciones del mismo
tipo.

2. El agente comercial, por una operacion que se haya concluido
mientras dure el contrato de agencia, tendra derecho igualmente a
la comision:

— ya sea cuando esté a cargo de un sector geografico o de un
grupo determinado de personas,

— ya sea cuando disfrute del derecho de exclusividad para un
sector geografico o para un grupo determinado de personas,

— y siempre que se haya concluido la operacion con un cliente
gue pertenezca a dicho sector o grupo.
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Los Estados miembros deberan inciuir en su ley alguna de las
posibilidades mencionadas en los dos guiones precedentes.

Articulo 8

El agente comercial, por una operacién comercial que se haya
concluido después de la terminacion del contrato de agencia,
devengara la comision:

a) sila operacion se debiere, principalmente, a la actividad que
hubiere desarrollado durante la vigencia del contrato de agencia y si
la operaciéon se hubiere concluido dentro de un plazo razonable a
partir de la terminacién de dicho contrato, o

b) si, de acuerdo con las condiciones mencionadas en el arti-
culo 7, el empresario o el agente comercial hubieren recibido el en-
cargo de un tercero antes de la terminacion del contrato de agencia.

Articulo 9

El agente comercial no tendra derecho a la comision menciona-
da en el articulo 7 si ésta se debiere, en virtud del articulo 8, al agente
comercial precedente, a ho ser que, debido a [as circunstancias, fuere
equitativo compartir la comision entre los agentes comerciales.

Articulo 10

1. Se devengafé en el momento y en la medida en que se pre-
sente una de las circunstancias siguientes:

a) el empresario haya ejecutado la operacién;

b) el empresario hubiere debido ejecutar la operacion en virtud
del acuerdo celebrado con el tercero;

c) el tercero hubiere ejecutado la operacion.

2. Se devengara la comisidn a mas tardar cuando el tercero
haya ejecutado su parte de la operacion o debiere haberla ejecutado
si el empresario hubiere ejecutado su parte de la operacion.

3. La comision se pagara a més tardar el ultimo dia del mes
siguiente al trimestre durante el que se haya devengado.

4. No podran pactarse condiciones distintas a las establecidas
en los apartados 2 y 3 en detrimento del agente comercial.

Articulo 11

1. El derecho a la comision sélo podra extinguirse si y en la
medida en que:
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— se demostrarse gue el contrato entre el tercero y el empresario
no sera ejecutado; y

— la no ejecucién no se debiere a circunstancias atribuibles al
empresario.

2. Las comisiones que haya cobrado ya el agente comercial
deberan ser devueltas si el derecho que dio origen a las mismas se
hubiere extinguido.

3. No podra alterarse mediante pacto la disposicion del aparta-
do 1 en detrimento del agente comercial.

Articulo 12

1. El empresario entregara al agente comercial una relacién de
las comisiones devengadas, a mas tardar ultimo dia del mes siguiente
al trimestre en el curso del cual se devengaren. Dicha relacién men-
cionara todos los elementos esenciales sobre cuya base se haya
calculado el importe de las comisiones.

2. El agente comercial tendra derecho a exigir que se le
proporcionen todas las informaciones que se hallen a disposicion
del empresario, en particular un extracto de los libros de contabilidad,
que le sean necesarias para verificar el importe de las comisiones que
le correspondan.

3. No podran alterarse mediante pacto las disposiciones de los
apartados 1y 2 en detrimento del agente comercial.

4. La presente Directiva no interferira en las disposiciones in-
ternas de los Estados miembros que reconozcan al agente comercial
el derecho a consultar los libros de contabilidad del empresario.

CAPITULO IV
Celebracidn y terminacion del contrato de agencia
Articulo 13

1. Cada parte, previa solicitud, tendra derecho a obtener de la
otra parte un escrito firmado en el que se mencione el contenido del
contrato, incluido el de los apéndices ulteriores. Tal derecho sera
irrenunciable.

2. El apartado 1 no serd obice para que un Estado miembro
pueda disponer que un contrato de agencia sélo sea valido si se
hace constar por escrito.
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Articulo 14

Los contratos de duracion limitada que sigan siendo ejecutados
por ambas partes después de transcurrido el plazo inicialmente previs-
to, se consideraran transformados en contratos de duracion ilimitada.

Articulo 15

1. Cuando el contrato se haya celebrado para una duracion ili-
mitada, cada una de las partes podra poner fin al mismo mediante
preaviso.

2.El plazo del preaviso sera de un mes para el primer afio del contra-
to, de dos meses para el segundo afno, de tres meses para el tercer
aflo y para los aflos siguientes. Las partes no podran pactar plazos
de preaviso mas cortos.

3. Los Estados miembros podran fijar el plazo de preaviso en
cuatro meses para el cuarto afo del contrato, en cinco meses para
el quinto afio y en seis meses para el sexto afio y los afios siguientes.
Podran decidir que las partes no puedan acordar plazos preaviso
mas cortos.

4. Si las partes pactaren plazos mas largos de los previstos en
los apartados 2 y 3, el plazo de preaviso que debera respetar el
empresario no debera ser mas corto del que deba observar el agen-
te comercial.

5. Siempre que las partes no hubieran acordado otra cosa, el
final del plazo de preaviso deberéa coincidir con el final de un mes
civil.

6. Las disposiciones del presente articulo se aplicaran a los
contratos de duracion limitada transformados, en virtud del articulo
14, en contratos de duracion ilimitada, dandose por supuesto que en
el calculo del plazo de preaviso debera intervenir la duracion limita-
da que precede.

Articulo 16

La presente Directiva no podra interferir la aplicacion del derecho
de los Estados miembros cuanto éste prevea la terminacion del con-
trato sin preaviso:

a) debido a un incumplimiento de una de las partes en la
ejecucion total o parcial de sus obligaciones;

b) cuando intervengan circunstancias excepcionales.
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Articulo 17

1. Los Estados miembros adoptaran las medidas necesarias
que garanticen al agente comercial, tras la terminacion del contrato,
una indemnizacion con arreglo al apartado 2 o la reparacion del
perjuicio con arreglo al apartado 3.

2. a) El agente comercial tendré derecho a una indemnizacion
en el supuesto y en la medida en que:

— hubiere aportado nuevos clientes al empresario o hubiere
desarroliado sensiblemente las operaciones con los clientes exis-
tentes, siempre y cuando dicha actividad pueda reportar todavia
veniajas sustanciales al empresario; y

— el pago de dicha indemnizacion fuere equitativo, habida
cuenta de todas las circunstancias, en particular, de las comisiones
que el agente comercial pierda y que resulten de las operaciones
con dichos clientes. Los Estados miembros podran prever que dichas
circunstancias incluyan también la aplicacidon o la no aplicacion de
una clausula de no competencia con arreglo al articulo 20.

b) El importe de la indemnizacion no podra exceder de una
cifra equivaiente a una indemnizacién anual calculada a partir de la
media anual de las remuneraciones percibidas por el agente comer-
cial durante los Glimos cinco afios, y si el contrato remontare a me-
nos de cinco anos, se calculara la indemnizacion a partir de la media
del periodo.

¢) La concesion de esta indemnizacion no impedira al agente
reclamar por dafios y perjuicios.

3. El agente comercial tendréd derecho a la reparacion del
perjuicio que le ocasione la terminacion de sus relaciones con el em-
presario.

Dicho perjuicio resulta, en particular, de la terminacién en unas
condiciones:

— gque priven al agente comercial de las comisiones de las que
hubiera podido beneficiarse con una ejecucion normal del contrate a
la vez gue le hubiese facilitado al empresario unos beneficios
sustanciales debidos a la actividad del agente comercial;

— y/c que no hayan permitido al agente comercial amortizar
los gastos que hubiere realizado para la ejecucion del contrato
aconsejado por el empresario.

4. El derecho a la indemnizacién contemplado en el apartado
20 o a la reparacion del daflo con arregio al apartado 3 se producira
asimismo cuando la terminacidn del contrato se realice como conse-
cuencia del failecimiento del agente comercial.
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5. El agente comercial perdera el derecho a la indemnizacién
en los casos contemplados en los apartados 2 y 3 si no hubiere
reclamado al empresario, en un plazo de un afio desde la terminacion
del contrato.

6. La Comision presentara al Consejo en un plazo de 8 afios a
partir de la notificacion de la presente Directiva un informe sobre la
aplicacién del presente articulo y le presentard, en su caso, pro-
puestas de modificaciones.

Articulo 18

No habra lugar a indemnizacion o a reparacion con arreglo al
articulo 17:

a) cuando el empresario haya puesto fin al contrato por un
incumplimiento imputable al agente comercial que, en virtud de la
legislacion nacional, justificare la terminacion del contrato sin preaviso;

b) cuando el agente comercial haya puesto fin al contrato, a
menos que esta terminacion estuviere justificada por circunstancias
atribuibles al empresario o por la edad, invalidez o enfermedad del
agente comercial, circunstancias por las que ya no se pueda exigir
razonablemente la continuidad de sus actividades;

¢) cuando, en virtud de pacto con el empresario, el agente co-
mercial ceda a un tercero los derechos y obligaciones de que es
titular en virtud del contrato de agencia.

Articulo 19

Las partes no podrén pactar, antes del vencimiento de! contra-
to, condiciones distintas de las establecidas en los articulos 17 y 18
en perjuicio del agente comercial.

Articulo 20

1. A efectos de la presente Directiva, se denominara clausula
de no competencia todo convenio que prevea una restriccion de las
actividades profesionales del agente comercial tras la terminacién
del contrato.

2. Una clausula de no competencia sélo sera valida en el
supuesto y en la medida en que:

a) se hubiere establecido por escrito, y

b) estuviere dirigida al sector geografico o al grupo de personas
y al sector geografico confiados al agente comercial, asi como al
tipo de mercancias cuya representacion corriere a su cargo en virtud
del contrato.
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3. La clausula de no competencia sdlo sera vélida para un periodo
maximo de dos afos después de la terminacion del contrato.

4, El presente articulo no afectara a las disposiciones de derecho
nacional que impongan otras restricciones a la validez o0 a la
aplicabilidad de las clausulas de no competencia, o que prevean que
los tribunales puedan disminuir las obligaciones de las partes, deri-
vadas de dicho acuerdo.

CAPITULO V
Disposiciones generales y finales
Articulo 21

Ninguna disposicidn de la presente Directiva podra obligar a un
Estado miembro a prever la divulgacion de datos en caso de que
dicha divulgacion fuera contraria al orden publico.

Articulo 22

1. Los Estados miembros pondréan en vigor a mas tardar, las
disposiciones necesarias para dar cumplimiento a la presente
Directiva antes del 1 de enero de 1990. Informaran inmediatamente
de ello a la Comisién. Las citadas disposiciones se aplicaran en todo
caso a los contratos celebrados desde su entrada en vigor.

Se aplicaran a los contratos en curso a mas tardar el 1 de enero
de 1994.

2. A partir de la notificacion de la presente Directiva, los Esta-
dos miembros comunicaran a la Comisidn el texto de las principales
disposiciones de orden legislativo, reglamentario o administrativo que
adopten en el ambito regulado por la presente Directiva.

3. No obstante, y en lo que respecta a Irlanda y al Reino Unido,
la fecha del 1 de enero de 1990 contemplada en el apartado 1 se
sustituird por la del 1 de enero de 1994,

En lo que respecta a ltalia, dicha fecha se sustituira por la del 1
de enero de 1993 en lo referente a las obligaciones resultantes del
articulo 17.

Articulo 23

Los destinatarios de la presente Directiva son los Estados
miembros.

Hecho en Bruselas, el 18 de diciembre de 1986.

Por el Consejo

El Presidente M. JOPLING.
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As disposicoes da Diretiva em aprego revelam a preocupacao
do Direito europeu de, acompanhando a tendéncia unificadora, es-
tabelecer regras do mesmo teor para os Estados-membros do Con-
setho das Comunidades Européias.

O segundo documento ao qual dedicamos atencao é a Lei n.
12, de 1992, do Direito espanhol, que cuida de regulamentar o con-
trato de agéncia.

A seu respeito, colhemos, da Internet (HYPERLINK http:/
/WWW.jurisweb.com/legislacion/mercantil/Ley%20Contrato%20
agencia.htm WWW.jurisweb.com/legislacion/mercantil/Ley%20
Contrato%20agencia.htm) as informa¢des que passamos a
transcrever:

“Ley 12/1992 Contrato de Agencia
Indice

Exposicion de Motlivos

Capitulo | Disposiciones generales
Capitulo If Contenido del contrato

Capitulo Il Extincién del contrato

Disposicion Adicional

Disposicion Transitoria

EXPOSICION DE MOTIVOS
Primero

La incorporacion al derecho espafol del contenido normativo
de la Directiva 86/653/CEE, de 18 de diciembre de 1986, relativa a
la coordinacion de los Estados miembros en lo referente a los agen-
tes comerciales independientes, plantea dos probiemas fundamen-
tales: el primero, de técnica legislativa, hace referencia a si esa
incorporacion debe realizarse mediante la reforma del Cddigo de
Comercio o, por el contrario, mediante una ley especial; el segundo,
de politica legislativa, es el relativo al contenido de ia norma de
trasposicion.

1. La opcidn entre la reforma del Codigo de Comercio y la apro-
bacion de una ley especial debe partir necesariamente del dato de
que el contrato de agencia carece de tipificacion legal, aunque existan
regulaciones parciales de algunas agencias especiales. Al igual que
los Cdédigos de su generacion, el espafiol de 1885 no regula mas
contrato de colaboracion que el de comision, configurado como man-
dato mercantil. Sin embargo, del tronco comuin de la comisién han
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ido surgiendo otros muchos contratos de colaboracién, impulsados
por nuevas necesidades econémicas y sociales resultantes de las
transformaciones del sistema de distribucién de bienes y servicios.
De este modo, los nuevos contratos mercantiles han ido perfilAndose
en la realidad social bajo variados y, con frecuencia, imprecisos
nombres, correspondiendo a los Tribunales la delicada tarea de pre-
cisar los limites tipoldgicos y el contenido normativo.

En este contexto, la agencia ha permanecido hasta ahora al
margen del Cdédigo, como contrato creado y desarrollado por-la
practica. A la colaboracion aislada y esporadica para contratar, ca-
racteristica del comisionista, se opone la colaboracién estable o
duradera propia del agente, merced a la cual promueve o promueve
y concluye éste en nombre y por cuenta del principal contratos de la
‘mas variada naturaleza. En efecto, unas veces se limita el agente a
buscar clientes; otras, ademas, contrata con ellos en nombre del
empresario representado. L.a incorporacion de la Directiva 86/653/
CEE parece constituir, por ello, una ocasién propicia para colmar
esa laguna de la legislacion mercantil, dotando al contrato de agen-
cia de una regulacion legal acorde con las necesidades de la época
y las exigencias comunitarias.

En los ordenamientos juridicos que disponen de una doble disci-
plina contractual, como el espafiol, el caracter mercantil de este con-
trato esta fuera de toda duda. Pero dicho cardcter mercantil no con-
dicionalasolucion al problema de técnica legislativa. Hay, pues, que
valorar con criterios de oportunidad la inclusion o exclusion en el Cé-
digo del régimen juridico de la agencia.

Desde esta perspectiva, la inclusién del régimen de la agencia
dentro del Cddigo de Comercio de 1885 no parece conveniente.
Ademas de otras consideraciones de caracter sistematico, es menester
tener presente que, en los ultimos afos, la muy importante reforma
de la legislacion mercantil llevada a cabo se ha desarrollado, funda-
mentalmente, a traves de la aprobacién de leyes separadas y no me-
diante la modificacion del articulado de la primera ley mercantil.

2. El segundo problema aludido, el de politica legislativa, se
plantea también como consecuencia de la ya sefalada falta de
tipificacion legal de la agencia. La Directiva 86/653/CEE pretende
armonizar las legislaciones estatales en algunos aspectos, que con-
sidera fundamentales, del derecho de los agentes comerciales inde-
pendientes, siguiendo para ello el modelo aleman. Ef modelo segui-
do explica el criterio subjetivo del que parte la Directiva, que comienza
precisamente delimitando la figura del agente comercial. Sin embar-
go, un planteamiento minimamente coherente con el sistema juridi-
€0 espafiol obliga a traducir esa normativa en términos formalmente
objetivos, regulando el contrato de agencia.
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Pero la Ley sobre el contrato de agencia no puede tener como
contenido, Unicamente, el que es propio de la referida Directiva. En
el caso espafiol, la incorporacion de las soluciones comunitarias no
puede implicar la armonizacion de normas legales inexistentes, sino
que, en realidad, reclama la regulacién “ex novo” del contrato de
agencia. Por esta razén, no es aconsejable limitar el contenido de la
ley especial a las normas de la Directiva 86/653/CEE: en efecto,
parece mas conveniente dotar al contrato de agencia de un régimen
juridico suficiente.

Segundo

El capitulo | contiene las disposiciones generales, la primera
de las cuales se ocupa de delimitar el objeto de la regulacién. La
referencia obligada ha sido, como es légico, la Directiva 86/653/CEE
y a fin de conservar cierta continuidad de terminologia, por lo demas
muy expresiva, la normativa en vigor sobre representantes de
comercio.

1. En la definicion de la agencia destaca el caracter de interme-
diario independiente que tiene el agente. La diferencia fundamental
entre el representante de comercio y el agente comercial radica pre-
cisamente en esa independencia o autonomia, que falta en el primero.
Esta caracteristica basica, que aparece en el titulo de la Directiva y
en su Articulo definitorio, se contiene también en el primero de los
Articulos de la Ley: se regulan Unica y exclusivamente los agentes
que merecen el calificativo de intermediarios independientes. El
siguiente Articulo determina cuando esa independencia se presume
inexistente. El agente, sea persona natural o juridica, debe ser
independiente respecto de la persona por cuenta de la cual actua, a
fa que, a fin de evitar confusion con otras modalidades de colabora-
cidon, se evita denominarla comitente.

2. El agente puede ser un mero negociador — es decir, una
persona dedicada a promover actos y operaciones de comercio — 0
asumir también la funcién de concluir los promovidos por él. En lu-
gar del término “negociar’, se ha preferido el mas preciso de “pro-
mover”, que, ademas de parecer mas correcto, es el utilizado por el
Real Decreto 1438/1985, de 1 de agosto.

Aspecto particularmente importante es el relativo a la delimita-
cion del objeto de esa actividad de promocidn negocial. La Directiva
lo fija en la venta o la compra de mercancias. Sin embargo, este
criterio parece demasiado estrecho, razén por la cual se ha sustituido
esa referencia a la actividad de compra o venta por otra mas amplia:
el agente se obliga a promover, 0o a promover y a concluir, actos u
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operaciones de comercio. La tradicion de esta expresién — que uti-
liza nuestro Codigo de Comercio al tratar de la comision — contribuye
a una insercion mas clara y terminante de la agencia entre los con-
tratos mercantiles de colaboracion.

Por otra parte, no se exige que ese acto o esa operaciéon de
comercio recaiga, a su vez, sobre mercancias. El acto u operacion
de comercio que el agente promueve puede estar dirigido a la
circulacion de mercancias o, mas genéricamente, a la circulacion de
bienes muebles y aun de servicios.

3. El agente comercial no actua por cuenta propia, sino ajena
— sea por cuenta de uno o de varios empresarios: no se incluye la
exclusiva como rasgo definidor —, y cuando concluye actos y opera-
‘ciones de comercio debe hacerlo en nombre del principal. No entra
la Ley, sin embargo, en la consideracion de la fuente del actuar re-
presentativo para la conclusion de los actos y operaciones de co-
mercio promovidos por el agente, materia que queda confiada a los
principios generales en materia de representacion.

4. El contrato de agencia exige permanencia o estabilidad: es
un contrato de duracién. La Directiva sefiala que el agente se encarga
de manera permanente de promover contratos o de promoverlos y
concluirlos por cuenta ajena. La Ley conserva esta caracteristica,
pero, a fin de eliminar equivocos en torno al sentido de la estabilidad,
concreta la propia definicion al aclarar que la duracién del contrato
puede ser por tiempo determinado o indefinido. Tan “permanente” es
una agencia por tiempo indeterminado, como una agencia por un
afio o por varios. '

5. El ultimo elemento de la definicion es el caracter retribuido
del agente. La definicion ofrecida por la Directiva no contiene una
referencia precisa a este exiremo, pero se deduce expresamente de
ella al excluir de su ambito a los agentes no remunerados. Ha pare-
cido preferible incluir esa caracteristica en el primer Articulo de la
Ley. Por otra parte, la ausencia de estipulacion expresa en el contra-
to sobre este punto, no significa que:sea gratuito, sino que la
remuneracion tiene que fijarse conforme a los usos.

Tercero

E! régimen juridico del contrato de agencia se configura bajo el
principio general de la imperatividad de los preceptos de la Ley, sal-
VO expresa prevision en contrario.

En cuanto a su ambito de aplicacién, se ha considerado opor-
tuno excluir expresamente a los agentes que actien en mercados
secundarios oficiales o reglamentados de valores. Pero o mas sig-
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nificativo de la solucidn legal es que se establece un derecho comun
aplicable a toda clase de agencias mercantiles, colmando con ello
una importante laguna a la vez que se hermanan sus distintas mo-
dalidades contractuales.

Cuarto

El capitulo I1, relativo al contenido del contrato, se divide en
cinco Seccidnes. La primera trata de la actuacion del agente; la se-
gunda regula las obligaciones de las partes; la tercera se ocupa es-
pecificamente de la remuneracion; la cuarta presta atencion al pac-
to accidental sobre limitacién de la competencia del agente una
vez finalizado el contrato; y la quinta trata de la documentacién del
contrato.

En la redaccién de la seccidon primera destaca, en particular, la
determinacion de las facultades del agente, con expresa prevision
de la posibilidad de desarrollar la actividad profesional por cuenta de
distintos empresarios, salvo que los bienes o los servicios sean
idénticos o similares, en cuyo caso se requiere el consentimiento del
empresario con el que primero se hubiera contratado.

El régimen juridico de las obligaciones de las partes, que se
contiene en la segunda Seccion, esta condicionado por el criterio de
enumeracion seguido por la Directiva.

La regulacion.de la obligacion del empresario de remunerar la
actividad del agente integra el contenido de la Seccion tercera. En
ella se reproduce, con ligeras modificaciones en la ordenacion siste-
matica de los preceptos, el capitulo Il de la Directiva, al que se han
afadido dos Articulos, uno sobre reembolso de gastos y otro sobre
la convencion de riesgo y ventura.

Por su parte, la cuarta Seccidn trata de la prohibicion de
competencia que, por acuerdo de las partes, puede establecerse a
cargo del agente.

Finalmente, en la Seccidn quinta se incluye la disciplina relati-
va a la documentacion del contrato. En ella se establece su caracter
consensual, que es la regla general en el derecho contractual espafiol.
No obstante, cada una de las partes tendra derecho a exigir de la
otra la formalizacion por escrito de los pactos contractuales y de sus
modificaciones.

Quinto

El capitulo Il se ocupa de la extincion del contrato, distinguiendo
los casos en que se hubiera pactado por tiempo determinado o por
tiempo indefinido. En el primer caso, se dispone que el contrato se
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extinguird por el vencimiento del término. Los contratos de duracién
determinada que se ejecuten por las partes después de transcurrido
el plazo inicialmente previsto, quedan transformados en contratos
del duracién indefinida.

Para el caso de contratos de agencia concluidos por tiempo
indefinido o que, habiéndose pactado por tiempo definido, se hubieran
convertido o transformado “ministerio legis” en esta otra modalidad,
se ha previsto que la denuncia unilateral de las partes requerira
preaviso.

Al establecer la duracion del plazo de preaviso, se ha hecho
uso de la facultad reconocida por la Directiva de ampliar de tres a
seis el maximo legal, en funcién de la efectiva vigencia del contrato,
.asi como de la de prohibir que, por convencidn entre las partes, se
reduzcan los minimos legales.

La Directiva deja a la legislacion de los Estados miembros la
determinacion de las causas de extincion del contrato sin necesidad
de preaviso. Se ha considerado conveniente establecer que [os uni-
cos supuestos en que puede tener lugar la extincidn sin preaviso
son el incumplimiento de las obligaciones, de un lado, y la quiebra y
la suspension de pagos dé la contraparte, de otro.

Materia de singular relieve es la relativa a la indemnizacion
debida al agente en caso de extincion del contrato. A fin de distinguir
con claridad los diversos supuestos, se han regulado separadamen-
te la indemnizacion por razon de clientela y la indemnizacion de dafios
y perjuicios.

CAPITULO |
Disposiciones generales
Articulo 1. Contrato de agencia

Por el contrato de agencia una persona natural o juridica, deno-
minada agente, se obliga frente a otra de manera continuada o esta-
ble a cambio de una remuneracion, a promover actos u operaciones
de comercio por cuenta ajena, o a promoverlos y concluirlos por cuenta
y en nombre ajenos, como intermediario independiente, sin asumir,
salvo pacto en contrario, el riesgo y ventura de tales operaciones.

Articulo 2. Independencia del agente’

1. No se consideraran agentes los representantes y viajantes
de comercio dependientes ni, en general, las personas que se
encuentren vinculadas por una relacion laboral, sea comun o especial,
con el empresario por cuya cuenta actian.
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2. Se presumira que existe dependencia cuando quien se dedi-
gque a promover actos u operaciones de comercio por cuenta ajena,
0 a promoverlos y concluirlos por cuenta y en nombre ajenos, no
pueda organizar su actividad profesional ni el tiempo dedicado a la
misma conforme a sus propios criterios.

Articulo 3. Ambito de aplicacion de la Ley
y cardcter imperativo de sus normas

1. En defecto de ley que les sea expresamente aplicable, las
distintas modalidades del contrato de agencia, cualquiera que sea
su denominacién, se regiran por lo dispuesto en la presente Ley,
cuyos preceptos tienen caracter imperativo a no ser que en ellos se
disponga expresamente otra cosa.

2. Lapresente Ley no sera de aplicacion a los agentes que actten
en mercados secundarios oficiales o reglamentados de valores.

Articulo 4. Prescripcion de acciones

Salvo disposicion en contrario de la presente Ley, la prescripcion
de las acciones derivadas del contrato de agencia se regira por las
reglas establecidas en el Cédigo de Comercio.

CAPITULO II
Contenido del contrato
Seccidn 12 Actuacion del Agente
Articulo 5. Ejercicio de la agencia

1. El agente debera realizar, por sf mismo o por medio de sus
dependientes, [a promocidn y, en su caso, la conclusion de los actos
u operaciones de comercio que se le hubieren encomendado.

2. La actuacion por medio de subagentes requerira autorizacion
expresa del empresario. Cuando el agente designe la persona del
subagente respondera de su gestion.

Articulo 6. Conclusion de actos y operaciones
de comercio en nombre del empresario

El agente estd facultado para promover los actos u operacio-
nes objeto del contrato de agencia, pero sélo podrd concluirios en
nombre del empresario cuando tenga atribuida esta facultad.
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Articulo 7. Actuacion por cuenta de varios empresarios

Salvo pacto en contrario, el agente puede desarroliar su
actividad profesional por cuenta de varios empresarios. En todo caso,
necesitara el consentimiento del empresario con quien haya cele-
brado un contrato de agencia para ejercer por su propia cuenta o por
cuenta de otro empresario una actividad profesional relacionada con
bienes o servicios que sean de igual o anadloga naturaleza vy
concurrentes o competitivos con aquellos cuya contratacion se
hubiera obligado a promover.

Articulo 8. Reconocimiento y depdsito de los bienes vendidos

El agente esté facultado para exigir en el acto de la entrega el
reconocimiento de los bienes vendidos, asi como para efectuar el de-
posito judicial de dichos bienes en el caso de que el tercero rehusara
o0 demorase sin justa causa su recibo.

Seccion 22 Obligaciones de las partes
Articulo 9. Obligaciones del agente

1. En el ejercicio de su actividad profesional, el agente debera
actuar lealmente y de buena fe, velando por los intereses del
empresario 0 empresarios por cuya cuenta actue.

2. En particular, el agente debera:

a) Ocuparse con la diligencia de un ordenado comerciante de
la promocidn vy, en su caso, de la conclusién de los actos u operacio-
nes que se le hubieren encomendado.

b) Comunicar al empresario toda la informacion de que
disponga, cuando sea necesaria para la buena gestion de los actos
U operaciones cuya promocién y, en su caso, conclusion, se le hubiere
encomendado, asi como, en particular, la relativa a la solvencia de
los terceros con los que existan operaciones pendientes de conclusién
0 ejecucion. ~

c) Desarrollar su actividad con arreglo a las instrucciones
razonables recibidas del empresario, siempre que no afecten a su
independencia.

d) Recibir en nombre del empresario cualquier clase de re-
clamaciones de terceros sobre defectos o vicios de calidad o canti-
dad de los bienes vendidos y de los servicios prestados como con-
secuencia de las operaciones promovidas, aunque no las hubiera
concluido.
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e) Llevar una contabilidad independiente de los actos u opera-
ciones relativos a cada empresario por cuya cuenta actue.

Articulo 10. Obligaciones del empresario

1. En sus relaciones con el agente, el empresario debera actuar
fealmente y de buena fe.

2. En particular, el empresario debera:

a) Poner a disposicion del agente, con antelacién suficiente y
en cantidad apropiada, los muestrarios, catalogos, tarifas y demas
documentos necesarios para el ejercicio de su actividad profesional.

b) Procurar al agente todas las informaciones necesarias para
la ejecucion del contrato de agencia y, en particular, advertirle, des-
de que tenga noticia de ello, cuando prevea que el volumen de los
actos u operaciones va a ser sensiblemente inferior al que el agente
hubiera podido esperar.

c) Satisfacer la remuneracion pactada.

3. Dentro del plazo de quince dias, el empresario debera co-
municar al agente la aceptacion o el rechazo de la operacion comu-
nicada. Asimismo debera comunicar al agente, dentro del plazo mas
breve posible, habida cuenta de la naturaleza de la operacion, la
gjecucion, ejecucion parcial o falta de ejecucién de ésta.

Seccion 3% Remuneracion del agente
Articulo 11. Sistemas de remuneracion

1. La remuneracién del agente consistira en una cantidad fija,
en una comisién o en una combinacion de los dos sistemas anterio-
res. En defecto de pacto, la retribucién se fijara de acuerdo con los
usos de comercio del lugar donde el agente ejerza su actividad. Si
éstos no existieran, percibira el agente la retribucion que fuera
razonable teniendo en cuenta las circunstancias que hayan concurrido
en la operacion.

-2. Se reputa comision cualquier elemento de ia remuneracion
que sea variable segun el volumen o el valor de los actos u operacio-
nes promovidos, y, en su caso, concluidos por el agente.

3. Cuando el agente sea retribuido total o parcialmente mediante
comision, se observara |o establecido en los Articulos siguientes de
esta seccion.

Articulo 12. Comision por actos u operaciones concluidos
durante la vigencia del contrato de agencia

1. Por los actos y operaciones que se hayan concluido durante
la vigencia del contrato de agencia, el agente tendra derecho a la
comision cuando concurra alguna de las circunstancias siguientes:
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a) Que el acto u operacion de comercio se hayan concluido
como consecuencia de la intervencion profesional del agente.

b) Que el acto u operacion de comercio se hayan concluido con
una persona respecto de la cual el agente hubiera promovido vy, en
Su caso, concluido con anterioridad un acto u operacion de naturaleza
analoga.

2. Cuando el agente tuviera la exclusiva para una zona geogra-
fica o para un grupo determinado de personas, tendra derecho a la
comisién, siempre que el acto u operacién de comercio se concluyan
durante la vigencia del contrato de agencia con persona perteneciente
a dicha zona o grupo, aunque el acto u operacion no hayan sido
promovidos ni concluidos por el agente.

Articulo 13. Comisidn por actos u operaciones concluidos con
posterioridad a la extincion del contrato de agencia

1. Por los actos u operaciones de comercio que se hayan
concluido despues de la terminacidn del contrato de agencia, el agen-
te tendra derecho a la comisién cuando concurra alguna de las cir-
cunstancias siguientes:

a) Que el acto u operacion se deban principalmente a la actividad
desarrollada por el agente durante la vigencia del contrato, siempre
gque se hubieran concluido dentro de los tres meses siguientes a
partir de la extincion de dicho contrato.

b) Que el empresario o el agente hayan recibido el encargo o
pedido antes de ia extincion del contrato de agencia, siempre que el
agente hubiera tenido derecho a percibir la comisidén de haberse
concluido el acto u operacion de comercio durante la vigencia del
contrato.

2. El agente no tendré derecho a la comision por los actos u
operaciones concluidos durante la vigencia del contrato de agencia,
si dicha comisién correspondiera a un agente anterior, salvo que, en
atencion a las circunstancias concurrentes, fuese equitativo distri-
buir la comision entre ambos agentes.

Articulo 14. Devengo de la comision

La comisién se devengara en el momento en que el empresario
hubiera ejecutado o hubiera debido ejecutar el acto u operacion de
comercio 0 éstos hubieran sido ejecutados total o parcialmente por
el tercero.
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Articulo 15. Derecho de informacion del agente

1. El empresario entregara al agente una relacion de las
comisiones devengadas por cada acto u operacion, el Ultimo dia del
mes siguiente al frimestre natural en que se hubieran devengado, en
defecto de pacto que establezca un plazo inferior. En la relacién se
consignaran los elementos esenciales en base a los que haya sido
calculado el importe de las comisiones.

2. El agente tendra derecho a exigir la exhibicion de la
contabilidad del empresario en los particulares necesarios para veri-
ficar todo lo relativo a las comisiones que le correspondan y en la
forma prevenida en el Codigo de Comercio. Igualmente, tendra
derecho a que se le proporcionen las informaciones de que disponga
el empresario y que sean necesarias para verificar su cuantia.

Articulo 16. Pago de la comisicn

La comision se pagara no mas tarde del ultimo dia del mes
siguiente al trimestre natural en el que se hubiese devengado, salvo
gue se hubiere pactado pagarla en un plazo inferior.

Articulo 17. Pérdida del derecho a la comisidn

El agente perdera el derecho a la comision si el empresario
prueba que el acto u operaciones concluidas por intermediacion de
aquel entre éste y el tercero no han sido ejecutados por circunstan-
cias no imputables al empresario. En tal caso, la comisién que hubiera
percibido el agente a cuenta del acto u operacién pendiente de
ejecucion, debera ser restituida inmediatamente al empresario.

Articulo 18. Reembolso de gastos

Salvo pacto en contrario, el agente no tendra derecho al reem-
bolso de los gastos que le hubiera originado el ejercicio de su actividad
profesional.

Articulo 19. Garantia de las operaciones a cargo del agente

El pacto por cuya virtud el agente asuma el riesgo y ventura de
uno, de varios o de la totalidad de los actos u operaciones promovi-
dos o concluidos por cuenta de un empresario, sera nulo si no cons-
ta por escrito y con expresién de la comisién a percibir.
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Seccion 42 Prohibicion de competencia
Articulo 20. Limitaciones contractuales de la competencia

1. Entre las estipulaciones del contrato de agencia, las partes
podran incluir una restriccion o limitacién de las actividades
profesionales a desarrollar por el agente una vez extinguido dicho
contrato.

2. El pacto de limitacién de la competencia no podra tener una
duracion superior a dos afios a contar desde la extincion del contra-
to de agencia. Si el contrato de agencia se hubiere pactado por un
tiempo menor, el pacto de limitacién de la competencia no podra
tener una duracién superior a un aino.

Articulo 21. Requisitos de validez del pacto de limitacion
de la competencia

El pacto de limitaciéon de la competencia, que debera formali-
zarse por escrito para su validez, sélo podra extenderse a la zona
geografica o a ésta y al grupo de personas confiados al agente y
solo podra afectar a la clase de bienes o de servicios objeto de los
actos u operaciones promovidos o concluidos por el agente.

Seccion 52 Formalizacién del contrato
Articulo 22. Derecho a la formalizacion por escrito

Cada una de las partes podra exigir de la otra, en cualquier
momento, la formalizacion por escrito del contrato de agencia, en el
gue se haran constar las modificaciones que, en su caso, se hubieran
introducido en el mismo.

CAPITULO 1l
Extincion del contrato
Articulo 23. Duracion del contrato

El contrato de agencia podra pactarse por tiempo determinado
o indefinido. Si no se hubiera fijado una duracion determinada, se
entendera que el contrato ha sido pactado por tiempo indefinido.

Articulo 24. Extincidn del contrato por tiempo determinado

1. El contrato de agencia convenido por tiempo determinado,
se extinguira por cumplimiento del término pactado.
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2. No obstante lo dispuesto en el numero anterior, los contratos
de agencia por tiempo determinado que continden siendo ejecutados
por ambas partes después de transcurrido el plazo inicialmente
previsto, se consideraran transformados en contratos de duracion
indefinida.

Articulo 25. Extincion del contrato de agencia
por tiempo indefinido: el preaviso

1. El contrato de agencia de duracion indefinida, se extinguira
por la denuncia unilateral de cualquiera de las partes mediante
preaviso por escrito.

2. El plazo de preaviso sera de un mes para cada afo de vigencia
del contrato, con un maximo de seis meses. Si el contrato de agen-
cia hubiera estado vigente por tiempo inferior a un afo, el plaze de
preaviso sera de un mes.

3. Las partes podran pactar mayores plazos de preaviso, sin
que el plazo para el preaviso del agente pueda ser inferior, en ningdn
caso, al establecido para el preaviso del empresario.

4. Salvo pacto en contrario el final del plazo de preaviso coinci-
dira con el ultimo dia del mes.

5. Para la determinacion del plazo de preaviso de los contratos
por tiempo determinado gue se hubieren transformado por ministerio
de la ley en contratos de duracién indefinida, se computara ia duracion
que hubiera tenido el contrato por tiempo determinado, ahadiendo a
la misma el tiempo transcurrido desde que se produjo la transforma-
cién en contrato de duracion indefinida.

Articulo 26. Excepciones de las reglas anteriores

1. Cada una de las partes de un contrato de agencia pactado
por tiempo determinado o indefinido podra dar por finalizado el con-
trato en cualquier momento, sin necesidad de preaviso, en los
siguientes casos:

a) Cuando la otra parte hubiere incumplido, total o parcialmen-
te, las obligaciones legal o contractualmente establecidas.

b} Cuando la otra parte hubiere sido declarada en estado de
quiebra, o cuando haya sido admitida a tramite su solicitud de sus-
pension de pagos.

2. En tales casos se entendera que el contrato finaliza a la
recepcioén de la notificacion escrita en ia que conste la voluntad de
darlo por extinguido y la causa de la extincion.
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Articulo 27. Extincion por causa de muerte

El contrato de agencia se extinguira por muerte o declaracién
de fallecimiento del agente. No se extinguird por muerte o declara-
cion de fallecimiento del empresario, aunque puedan denunciarlo sus
sucesores en la empresa con el preaviso que proceda.

Articulo 28. Indemnizacion por clientela

1. Cuando se extinga el contrato de agencia, sea por tiempo
determinado o indefinido, el agenie que hubiese aportado nuevos
clientes al empresario o incrementado sensiblemente las operacio-
nes con la clientela preexistente, tendra derecho a una indemnizacion
si su actividad anterior puede continuar produciendo ventajas
sustanciales al empresario y resulta equitativamente procedente por
la existencia de pactos de limitacion de competencia, por las
comisiones que pierda o por las demas circunstancias que concurran.

2. El derecho a la indemnizacion por clientela existe también
en el caso de que el contrato se extinga por muerte o declaracion de
fallecimiento del agente.

3. La indemnizacion no podréa exceder, en ningun caso, del im-
porte medio anual de las remuneraciones percibidas por el agente
durante los ultimos cinco afios o, durante todo el periodo de duracién
del contrato, si éste fuese inferior.

Articulo 29. Indemnizacion de dafios y perjuicios

Sin perjuicio de la indemnizacion por clientela, el empresario
que denuncie unilateralmente el contrato de agencia de duracién in-
definida, vendra obligado a indemnizar los dafos y perjuicios que,
en su caso, la extincion anticipada haya causado al agente, siempre
que la misma no permita la amortizacion de los gastos que el agen-
te, instruido por el empresario, haya realizado para la ejecucioén del
contrato. V

Articulo 30. Supuestos de inexistencia
del derecho a la indemnizacion

El agente no tendra derecho a la indemnizacion por clientela o
de dafos y perjuicios:

a) Cuando el empresario hubiese extinguido el contrato por cau-
sa de incumplimiento de las obligaciones legal o contractualmente
establecidas a cargo del agente.
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b) Cuando el agente hubiese denunciado el contrato, salvo que
la denuncia tuviera como causa circunstancias imputables al em-
presario, o se fundara en la edad, la invalidez o la enfermedad del
agente y no pudiera exigirsele razonablemente la continuidad de sus
actividades.

c¢) Cuando, con el consentimiento del empresario, el agente
hubiese cedido a un tercero los derechos y las obligaciones de que
era titular en virtud del contrato de agencia.

Articulo 31. Prescripcion

La accién para reclamar la indemnizacion por clientela o la
indemnizacion de dafos y perjuicios prescribira al afio a contar des-
de la extincién del contrato.

DISPOSICION ADICIONAL

La competencia para el conocimiento de las acciones deriva-
das del contrato de agencia correspondera al Juez del domicilio del
agente, siendo nulo cualquier pacto en contrario.

DISPOSICION TRANSITORIA

Hasta el dia 1 de enero de 1994, los preceptos de la presente
Ley no seran de aplicacién a los contratos de agencia celebrados
con anterioridad a la fecha de su entrada en vigor”

As investiga¢des sobre o contrato de agéncia no direito argenti-
no revelam o que esta contido no artigo da autoria de Alfredo A. Eguiazu
y Gustavo D. Eguiazd, abaixo tanscrito, colhido da Internet, site:
HYPERLINK “http://www.geocities.com/Athens/Tray/6693/comer003.html.”

“Caracterizacion de una figura contractual difundida en nuestro
medio.

El contrato de agencia permite al concedente expandir sus ho-
rizontes y a la agencia, comercializar bienes ya probados y aceptados
por el publico.

Una empresa, puede adoptar diversas estrategias para su
expansion.

En ese proceso de desarrollo se pueden advertir variantes. El
mismo se puede orientar desde un punto de vista territorial, aumen-
tando los lugares de influencia de la empresa; desde un punto de
vista cuantitativo, sencillamente producir o comercializar mas canti-
dad; y desde un punto de vista cualitativo, incrementando la calidad
de los bienes que comercializa o produce.
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La decision de “agrandarse” debe ser la respuesta a una
necesidad de la empresa y la conclusién necesaria de estudios de
mercado y legales.

De estos aspectos nos detendremos en la expansion del
territorio. ‘

La decisidn de desembarcar en nuevos mercados, sin duda debe
ser dificil de tomar. La forma usual de implementarlo es recurrir a
figuras como la sucursal, el corretaje, la comisién y la agencia.

Entre éstas, examinaremos la agencia.

Se trata de una figura muy difundida. Econdmicamente permite
a la concedente expandir sus horizontes sin la necesidad de enfren-
tar costos adicionales (como locales o puntos de venta, empleados,
etc.) y otorga a la agencia la posibilidad de comercializar o producir
bienes o servicios que ya son probadamente exitosos.

El contrato de agencia es aquel acuerdo de voluntades por el
que una de las partes, el concedente, autoriza a la otra, la agencia,
la comercializacion a desarrollar con o sin exclusividad dentro de
una determinada zona, de bienes suyos por un plazo determinado.

A través del contrato de agencia, una de las partes intermedia,
de manera estable y auténoma, promoviendo o concluyendo contra-
tos en interés de la otra, percibiendo por ello una retribucién. La
funcion econdmica del contrato consiste en crear clientela, aumen-
tar la existente o, por lo menos, mantenerla.

Algun juez de Junin caracterizé el contrato de agencia como
“aquella negociacion por la cual el proponente encarga al agente la
promocion de la venta de sus productos o la conclusidn de negocios
de venta de los mismos, dentro de una zona determinada
generalmente en un régimen de exclusividad”.

En aquella causa (Ferrero c¢. Borghi) se reconoci6 que “el con-
trato de agencia asume dos modalidades. En una el agente sdlo
intermedia en la circulacion de bienes acercando interesados en com-
prar al fabricante interesados en vender, — la conclusion definitiva
del negocio la realizan fabricantes y terceros —. En la segunda al
agente asume la representacién del fabricante y celebra contratos
de compraventa en su nombre y por su cuenta ... El agente no es un
subordinado del proponente, tiene un establecimiento y una
organizacidon empresaria propia, con las cuales realiza la actividad
encomendada con autonomia y a su propio riesgo”.

Son notas caracteristicas del contrato de agencia las existencia
de dos partes, concedente y agencia; la autorizacién a comerciali-
zar o producir; autonomia para llevar adelante tal tarea; la delimita-
cion de zonas y el plazo contractual.
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Existe tambien en este contrato un deber de fidelidad recipro-
co que marca el actuar de ambas partes.

Respecto de la exclusividad consiste en la obligacion que asume
el concedente de no otorgar otras autorizacion de agencia dentro de
un territorio determinado. Si bien no es una caracteristica esencial,
sin la cual no existiria contrato de agencia, aparece incluida o excluida
expresamente en la gran mayoria de los contratos.

Una forma muy usada es otorgar la exclusividad del territorio
respecto de otras agencias, pero reservarse la concedente la posibi-
lidad por si misma de efectuar dicha comercializacion directa.

En este sentido, recordamos un caso judicial en el que la agen-
cia. reclamo y obtuvo un resarcimiento economico por dafos y
perjuicios producidos por el incumplimiento de la clausula contrac-
tual de exclusividad. En estos casos, como en cualquiera, para gue
el juez acoja la pretension del resarcimiento debe probarse cabal-
mente la existencia del dafio y su cuantia.

El hecho de comercializar bienes o servicios a nombre del con-
cedente, exime de responsabilidad a la agencia en tanto se hubiere
hecho conocer tal calidad.

Los acuerdos de agencia conllevan todo un tramado de obligacio-
nes reciprocas que pueden abarcar temas como precios, provision,
comisiones, garantias, publicidad, etc. llegando en algunos casocs a
imponer la estructura misma de los locales o puntos de venta.

En la gran mayoria de los acuerdos de agencia se trata de ia
simple aceptacién por parte de la agencia de las clausulas predis-
puestas por el concedente que se aceptan o se rechazan sin posibi-
lidad alguna de negociacion. Esto surge de la fortaleza del conce-
dente. Por s{ mismo no es malo, pero puede prestarse a abusos.

El contrato de agencia, de importante desarrollo en nuestro
pais-acompafia la formacién y desarrollo de pequefias y grandes
empresas locales. Hace algun tiempo aparece con mucha fuerza en
el mismo sentido otra forma contractual: el franchising o franquicia,
pero éste sera objeto de préximo analisis.”

O contrato de agéncia, na Republia de El Savador, esta regula-
do pelo Decreto n. 61, de natureza especifica, expedido pela As-
sembléia Legislativa, cujo texto passamos a transcrever®;

2 Transcrito do site; www.asamblea.gov.sv/leyes/1970061.htm
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“Decreto n. 61. La Asamblea Legislativa de la Republica de el
Salvador,

Considerando:

| — Que personas naturales y juridicas establecidas en el Sal-
vador, actuando como Agentes-Representantes o Distribuidoras de
productos o servicios extranjeros, han desarrollado ingentes
esfuerzos y gastos para establecer el prestigio y la venta efectiva de
tales productos y servicios, contribuyendo eficazmente al desarrollo
econdémico del pais;

Il — Que los Agentes-Representantes o Distribuidores tienen
el derecho de gozar el beneficio de su trabajo, sin embargo, se ven
afectados a menudo por resoluciones unilaterales que dan por ter-
minados, sin justa causa, los respectivos contratos;

Il — Que el nuevo Coédigo de Comercio, el cual entrard en
vigencia el dia primero de enero de mil novecientos setenta y uno,
tomd en cuenta las razones anteriores y concedio las mas amplias
garantias a las referidas personas en su Capitulo Il Seccién B Art.
392 al 399. Pero el prolongado plazo para la vigencia del menciona-
do cuerpo de leyes, producira en ese lapso la falta de proteccion de
legitimos intereses; y obvios principios de justicia y equidad aconsejan
otorgar a los agentes-representantes o distribuidores las garantias
necesarias para evitar o reducir los perjuicios que pudieran ocasio-
nar las cancelaciones o modificaciones injustas de los respectivos
contratos;

IV— Que los derechos consignados en este Decreto, por el
caracter protector que tienen para actividades econdmicas funda-
mentales y por ser una garantia del derecho al trabajo de quienes
actian como agentes-representantes o distribuidores, no serén
afectables por renuncias o pactos de clase alguna;

Por tanto,

en uso de sus facultades constitucionales y a iniciativa del
diputado Roberto Escobar Garcia,

Decreta la siguiente Ley Transitoria:

Ley reguladora de las actividades de agencia-representacion o
distribucion en El Salvador

Art. 1. Para la aplicacion de la presente ley, se consideran Agen-
tes-Representantes o Distribuidores aquellas personas naturales o
juridicas que, mediante contrato escrito o no, han sido designadas
porun principal para la agencia-representacién o distribucién de
determinados productos o servicios en el territorio de la Republica.
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La Agencia-Representacion o Distribucidn, podra ser exclusiva
o de cualquier otra forma que acuerden las partes.

Art. 2. Los contratos de Agencia Representacién o Distribucion
podran darse por terminados por cualesquiera de las partes, median-
te manifestacion escrita, efectuada con tres meses de anticipacion.

Si el principal diere por terminado, modificare o se negare a
prorrogar un contrato de Agencia-Representacion o Distribucion sin
que se haya incurrido en alguna de las causales determinadas en el
art. 3 de esta ley, el Agente Representante o Distribuidor tendra
derecho a que se le indemnice por los perjuicios que se le irrogue.

La indemnizacidon se extiende a:

1) Los gastos efectuados por el representante en beneficio del
negocio del cual se le priva, siempre que, debido a la expiracion
unilateral del contrato, tales gastos no puedan ser recuperados.

2) El valor de las inversiones en local, equipo, instalaciones,
mobiliario y utiles, en la medida en que tales inversiones sean
Unicamente aprovechables para el negocio del cual se le priva.

3) El valor de las existencias en mercaderias y accesorios, en la
medida en que, debido a la expiracion del contrato, el representante
ya no pueda continuar vendiéndolas al publico o su venta se haga
especialmente dificil. Este valor se calculara tomando en cuenta el
costo de adquisicion, mas los fletes hasta el lugar del establecimiento
del agente y los impuestos y cargos que éste haya tenido que pagar
por tener las existencias en su poder. Pagado el valor de las existencias,
el principal que indemniza tendra derecho a hacerlas suyas.

4) El monto de los beneficios obtenidos por el agente, en el
ejercicio de la representacion, durante los ultimos tres afios, o du-
rante el lapso menor en que la haya ejercido.

5) El valor de los créditos que el representante haya concedido
a terceros, para pagar el valor de las mercancias que distribuya por
cuenta del representante; pagado el valor de los créditos, el princi-
pal que indemniza se subrogara en los derechos del Representante.

Art. 3. Para los efectos del articulo anterior, sélo se consideraran
como justas causas para dar por terminados, modificar o negarse a
prorrogar el contrato de Agencia-Representacion o Distribucion, las
siguientes:

a) Incumplimiento de las cldusulas del contrato de Agencia-
Representacion.

b) Fraude o abuso de confianza de parte del representante, sin
perjuicio de la sancion penal a que hubiere lugar.

c) Ineptitud o negligencia del representante.
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d) Disminucion continuada de la venta o distribucion de los ar-
ticulos, por motivo imputable al representante. El agente no sera
responsable por la disminucion, cuando se deba al establecimiento
de cuotas o restricciones a la importacion.

e) Divulgacion de informacién confidencial, sin perjuicio de la
sancion penal a que hubiere lugar.

f) Actos imputables al representante que redunden en perjuicio
de la introduccion, venta o distribucion de los productos gue le han
sido confiados.

Art. 4. Las controversias que se susciten en la aplicacién de la
presente Ley, seran resueltas por los Tribunales nacionales compe-
tentes.

Los derechos consagrados por la presente ley no seran afectado
por la renuncia que de los mismos hiciere el Agente-Representante
o Distribuidor.

Art. 5. La presente Ley Transitoria entrard en vigencia el dia de
su publicacién en el Diario Oficial y sus efectos duraran hasta el dia
treinta y uno de diciembre el corriente afo.

Dado en el salon de sesiones de la Asamblea Legislativa; palacio
nacional: San Salvador, a los treinta dias del ‘mes de julio de mil
novecientos setenta.

Salvador guerra hercules,
Presidente, Rogelio Sanchez,

Vice-presidente, Julio Francisco Flores Menendez, Armando
Molina,

Primer Secretario. Primer Secretario, Jorge Hernandez Colocho,

Primer Secretario, Manuel Lasala Gallegos, Jose Francisco
Guerrero,

Segundo Secretario. Segundo Secretario, Carlos Arnulfo
Crespin, Segundo Secretario.

Casa Presidencial: San Salvador, a los diez dias del mes de
agosto de mil novecientos setenta.

Publiquese.

Fidel Sanchez Hernandez, Presidente de la Republica.
Rafael Ignacio Funes, Ministro de Justicia.

D. O.: N. 142

Tomo: N. 228 -

Fecha: 10.”
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7. CONCLUSAO

De tudo quanto foi exposto sobre o contrato de agéncia e distri-
buicao, tanto na visdo do nosso ordenamento juridico, como no modo
de visualiza-lo no Direito estrangeiro, fica assentada a convicgao de
que cabera aos Tribunais, na analise de cada caso concreto, cons-
truir entendimento real sobre as disposi¢cdes positivadas a respeito
pelo Cédigo Civil de 2002.

A doutrina brasileira ndo apresenta um niumero maior de obras
e artigos sobre o tema. O despertar para a sua influéncia esté ocor-
rendo, na atualidade, em face do desenvolvimento dos negdcios € o
crescimento da necessidade de agentes e distribuidores colabora-
rem para a aproximacao entre o cliente e a empresa fornecedora ou
fabricadora do produto que necessita ganhar mercado, para poder
competir com a concorréncia.

A insergéo do contrato no texto do Cédigo Civil de 2002, dife-
rentemente do que aconteceu no Cddigo de 1916, reflete essa ten-
déncia de desenvolvimento positivo desse tipo de negocio juridico
contratual. Torna-se urgente estuda-lo com maior profundidade e
debater todos os aspectos que o envolvem, tomando como base
a experiéncia ja vivenciada pelo Direito estrangeiro, especialmente,
o de unificar as suas regras, pelo menos, no ambito do que nos
interessa de perto, para 0s paises que integram o MERCOSUL.
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