
ECONOMÍA Y EMPRESA 
ficto'r: 

CÍADELGADO 

; ECO:KOMÍA 

FRANCISCO CABRILLO 
Catedrático de Economía de la Universidad Complntense 

de Madrid 

SEAN FITZPATRICK 
Consultor deI Conscjo Económico y Social 

de la Comunidad Amónoma de Madrid 

"" LA ECONOMIA DE LA 

"" 

ADMINISTRACION DE 
]USTICIA 

Traducido ai espanol por 
EDUARDO MINO 

MiJiI_lil ~ 
RAFAEL 
DEL PINO 

. ....~ 

(IVITAS :;é~~;t; THOMSON REUTERS\~~~.:....::.'.... .. .~ ~ 

STJ00100344 



Ptimera edición. 2011 

l'.... lIH)( 1'\,1"" L .... kL \l1~11J.' 
OH I (X[('O J\ Rlow{J nrl 

OIíTION4.RIO OE 14. 
RIr..\!, U'\J)F"II<\. 

1~~t'Á'OL4. 

EI editor no se hace responsable de las opiniones recogidas. comentarios y manifes
raciones vertidas por los autores. La presente obra recoge exclusivamente la opi
llión de su auror como manifestación de su derecho de Iibertad de expresión. 

Cllalqllier forma de reprodllcción. distribudón. c01l1uHicuCÍÓll J)ública o transfor
madon de esta obra solo Pllede ser realizada con la amorizacion de SIIS titulares. 
salvo excepcióll pre,ista por la lev. Dirijase a CEDRO (Centro EspaI10l de Derechos 
Reprográficos) si llecesita fotocopiar o escallear algím fragmento de esta obra 
(urww.mnlimll'iruom; 91 í02 1970/932720445). 

ThollIson Remers \' eI logotipo dI" TIlOmson R('l\t('rs son marcas <fi" Tholl1son 
Re 11 te rs 

Chitas es UH;! marra dI" Thomson R('ut('rs (Legal) Lill1ited 

© 2011 [Tholl1son R('Ulers (Legal) Limit.ed / Francisco Cabrillo y Sean Fitzpatríck] 
Editorial Aranzadi, SA 
Camino de Galar, 15 
31190 Cizur Menor (Navarra) 
ISB1\: 978-84-470-3624-0 
Depósito Legal: 1\a 3121/2011 
l'rinlnl in S/mino /m/Jrf5o nI /:~,pa;w 
Forocomposicióll: Editorial Aranzadi. SA 
Imlm"sión: Rodona Indllstria Gráfica, SL 
Po ígono Agustinos. Calle A, Nave D-ll 
31013 Pamplona 

STJ00100344 

http:Limit.ed


SUMARIO 


liniones re,ogidas. comeu tarios y manifes
'sente obra recoge exclusivamente la opi
~ su derecho de libertad de expresión. 

bución. com 1I1licación pública o transfm
izada con la autorizacion de sus titulares. 
ie a CEDRO (Centro EspaiJol de Derechos 
escanear algún fragmento de esta obra 

:720445). 

)mson Reuters SOIl marcas de Thomson 

rs (Legal) Limited 

~d i Francisco Cabrillo )' Sean Fitzpatdck] 

AGRADECIMIENTOS........................................................................... II 


FIGURAS, CUADROS Y RECUADROS.............................................. 13 


CAPÍTULO 1 


PANORAMA GENERAL ............. ......... ............................. ..... ............... 17 


1. 	 Introducción.................................................................................... 17 


2. 	 Retrasos en la administración de justicia..................................... 20 


3. 	 lExiste una crisis de incentivos en los tribunales? ................ ...... 27 


4. 	 Estructura deI libro .... ................................. .... ....... ............... ......... 29 


CAPÍTULO 2 


LOS TRIBUNALES .............................................................................. . 37 


1. 	 Introducción.................................................................................... 37 


2. 	 Caracteristicas estructurales y limitaciones de los tribunales .... 41 


2.1. 	 La naturaleza reg;ulada de tatu nción jurisdicrional.... ........... 41 


2.2. 	 A.islamieuto de los jueces de injluencias extn71as ..................... 42 


2.3. 	 Dimensiones de la lunció n jurisdiccional................................. 45 


3. 	 EI estado deI bienestar y la protección social.............................. 47 


4. 	 E1 «common Iaw» y eI derecho continental: el papel de los trio 

bunales y eI ordenamiento jurídico en eI desarrollo económico 51 


4.1. 	 Ejicimcia dei «commoll law" )' dei deredlO continental............ 52 


4.2. 	 Los tribunales, el OTdenamiento jurídico y el principio d,e la 

liber/ad de contrato ................................................................. 59 


4.3. 	 El papel de los tribunales J la legislación en las normas sobre 

responsabilidad fiviL............................................................... 64 


5. 	 Panorama general de los sistemas judiciales ............................... 70 


6. 	 Jurisdicción territorial óptima....................................................... 100 


7. 	 Especialización..... ..... ....... ...................... ........................ ..... ...... ...... 106 


8. 	 Apelaciones .... ................................... ............................ .................. II:i 


STJ00100344 



8 SUM,\RIO 

9. Simplificar los procedimientos...................................................... 123 


CAPÍTCLO 3 


LOS JUECES ................................................ ,......................................... 131 


1. Introducción...................................................................... ,.,........... 1:->1 


2. eQué es lo que motiva a los agentes económicos? ...................... 133 


3. Selección........................ " .. ,., ....... ".................................................. 134 


4. Retribución............................................ " ............... , .......... ,............. 142 


5. Identidad y socialización........................................ ,....................... 147 


5.i. Un modelo básíco.................................................................... 148 


6. Política............. , ......... , .................... ,................................................ 155 


7. El coste de defender la posición propia ................... ................... 159 


8. Indicadores de rendimiento .......................................................... 161 


9. Un sistema público de rec1amaciones .......................................... 166 


10. Disciplina judicial........................................................................... 168 


11. Apéndice: esoluciones contractuales al problema de la indepen
denda? El ejemplo de una prima por integridad........................ In 

CAPÍTCLO 4 


LOS UTIGANTES ..................................... ............................ ... ............ 177 


1. Introducción.................................................................................... 177 


2. Los pleitos de derecho privado y los intereses sociales ............. 180 


3. La regIa europea frente a la regIa americana."........................... 188 


4. La transacción ...... "......................................................................... 193 


4.i. La negociación del excedente................................................... 196 


4.2. El problema de la in!ormación................................................. 202 


4.3. Las normas Pl'OCfsales J la transaccíón..... ............................... 208 


4.4. ;.Es la tmnsaCfÍón socialmente deseable?.................................. 213 


5. Tasas judiciales ............................................................................... 215 


6. Asistencia juridica gratuita............................................................. 219 


7. Acciones colectivas......................................................................... 228 


i.i. .Iustificación de las acciones coleetivas ................ ..... .......... ...... 2:->6 


i.2. Los peligros dR las (leciones colectivas ...................................... 237 


STJ00100344 



~t\RIO 

,...................................................... 123 


131 


131 


:entes económicos? .................... . 133 


134 


142 


147 


148 


155 


ln propia ..................................... . 159 


161 


lCiones ......................................... . lG6 


lG8 


uales al problema de la indepen
ma por integridad....................... . 173 


177 


177 


) Y los intereses sociales ............ . 180 


:gla americana ............................. . 188 


193 


!te .................................................. . 196 


:ión............................................... .. 202 


transacción.... ............................... . ~08 


ente deseable? ................................ . 213 


215 


219 


228 


s colectívas ..................................... 236 


: colectí'1las ...................................... 237 


S{'~1ARIO 9 

7.3. Sopesar las alternativas..................................................... ...... 240 


CAPÍTULO 5 


LOS ABOGADOS ...... .............. ............ .............. ............................ ........ 245 


1. 	 Introducción.................................................................................... 245 


2. 	 La complejidad dei derecho y la provisión de servidos jurídi
cos.................................................................................................... 247 


3. 	 Los bienes de confianza y el problema de la asimetria.............. 251 


4. 	 La ventaja estratégica de disponer de asesoramiento jurídico.. 25G 

5. 	 Costes hundidos .......... ................ ..... ...... ........ ................. ..... .......... 257 


6. 	 El pacto de «cuota litis» .......................... ....... ................................ 260 


6.1. 	 Los acuerdos de honorarlOS condicionados frente a los pactos de 

·,ruota liti.\·"................................................................ ............ 266 


7. Prácticas restrictivas en la provisión de servidos jurídicos........ 269 


7.1. Ingreso en la abogacía .......................................................... .. 270 


7.2. lQuíén puede proporcionar servirias jurídiros?...................... .. 275 


7.3. Publicidad ........................................................... .................. . 277 

7.4. Estrurtums mganizativas ....................................................... . 280 


7.5. Honorarios profesionales de !JJS serl.licios jurídicos ................... . 285 


8. 	 Apéndice: prindpales firmas de abogados por ingresos ........... . 287 


CAPÍTULO 6 


OTROS AGENTES RELEVANTES EN LA ADMINISTRACIÓN DE 

JUSTICIA................................................................................................ 291 


1. 	 Los notarios en los países de tradición continental .................. .. 291 


1.1. ('fi análisis de m.stes)' beneficios ........................................... .. 294 


/.2. Los notarias J la comIJetencia................................................ .. 300 


2. Los jurados..................................................................................... . 309 


2.1. Composirión J selección de los ju rados ........................ ........... .. :'H5 


2.2. Regia.\· de tiotación ................................................................. . 321 


2.3. La reforma de los jurados........................................................ 324 


3. Resolución alternativa de conflictos ............................................ . 325 


3.1. Arbitrajf')' litigaóón ............................................................... 326 


3.2. Mediarión )' negot'iaciót/ (1/0 asislida)..................................... 331 


STJ00100344 



10 	 SI:MARIO 

3.3. 	 Olras formas de resolución alternativa de conjlictos................. 3~~5 


3.4. 	 JDebrrian exigir los tribunales el uso de la resolución alterna
tiva de conflictos? ...... ......... ...... ..... ................. ................ ....... 338 


CAPÍTGLO 7 


CONCLUSIÓN: CONSIDERACIONES PARA UN PROGRAMA 

DE REFORMA ........................................ ...................................... ......... 343 


L Estrategias de reforma................................................................... 343 


1.1. Examinar el alcance de la k)................................................... 346 


1.2. Reronocer ei equilíbrio entre la precisión, ws costes)' los retrasos 348 


1.3. Simplificar ei derecho............................................................... 350 


1.4. SimPlificar los procedimientos.................................................. 351 


1.5. Fomentar la r('veiación preliminar de información ................... 352 


1.6. Reforzar las obligaciones de las partes para agilizar ws procesos 353 


1.7. Vincular el presupuesto a las necesidades ................................ 354 


1.8. Cambiar la estme/ura de las lasas judiciales.... ..... .......... ........ 357 


1.9. Considerar métodos alternativos de resoluâán de conjlictos ...... 358 


1.10. Utilizar administradores profesionales............. ......................... 359 


1.11. /ntroducir la competencia en e/mercado de servicios jurídicos.. :360 

1.12. Acumular demandas...... ..... ........ ..... .......... .............. ............... 360 


1.13. Contemplar los pactos de c!tota litis ......................................... 361 


1.14. Promover la tran.çparencia en las diligencias pmcesales............ 362 


1.15. 	 Garantizar la rjecurión de las sentencias.... ..... ................ ........ 363 


1.16. 	 / ntensificar el uso de la tecrlOlogía............................ ............... 363 


1.17. 	 Realizar labores di' sensibilización y utilizar los medios de com u
nicaôón.............................................................. .................... 364 


2. La reforma judicial en los países en desarrollo .................... ...... 366 


2.1. Carrupción, creaGÍón di> capacidad y rendición dR cuentas ....... 366 


2.2. /ndependencia judicial............................................................ 373 


2.3. Orientar las decisiones hacia el proceso político y el mercado.... 378 


BffiUOGRAFÍA..................................................................................... 383 


ÍNDICE ANAIirICO ................... ......................................................... 405 


STJ00100344 




